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(\ ECONOMIA

Produtores tém até 31/5 para
ANOS renegociar dividas de crédito
rural para investimentos

\\

Cocamar aposta no desenvolvimento ,
regional, abertura de novas unidades MERCADO SOLIDARIO

e ampliacao de fronteiras Suco da Coopsoli foi 0 inico

com classificacao geral de
“muito bom” na Alemanha

RALLY DE PRODUTIVIDADE

Soja no arenito e cuidados
com meio ambiente sao
temas desta edicao



CAMPANHA

Uniao Solidaria 2024 prevé
aumentar arrecadacao

Desde a primeira edicao a iniciativa ja arrecadou mais de R$ 23 milhaes,

beneficiando 1,5 mil entidades e impactando mais de 3,8 milhGes de vidas

oi oficialmente lancada
dia 19/3, no Espaco
Dexis da Sicredi Dexis
em Londrina, a sétima
edicao da Campanha Uniao Soli-
daria. Desde a primeira edicao a
iniciativa ja arrecadou mais de R$
23 milhoes, beneficiando cerca
de 1,5 milentidades e impactan-
do mais de 3,8 milhoes de vidas.

JUNTOS - "Sozinhos podemos
fazer algumas coisas, mas jun-
tos podemos patencializar nos-
sas acoes e beneficiar milhares
de pessoas), disse o diretor exe-
cutivo da Sicredi Dexis, Rogério
Machado. A cooperativa e o Ins-
tituto Cocamar sao apoiadores
da realizacao do Instituto Dexis.

ARRECADAGAO - O grande ob-

Jetivo, segundo a gestora do Ins-

tituto Dexis e assessora de De-
senvolvimento do Cooperati-
vismo da Sicredi Dexis, Gisely Al-
meida, € aumentar a arrecada-
¢do e atingir mais entidades. S0
em 2023 foram obtidos cerca de
R$ 5,6 milhdes, com a participa-
cao de 589 entidades de 126
municipios. "Nosso proposito é
gerar impacto social. Acredita-
Mos Na conexao de forma cola-
borativa entre empresas, co-
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Educagao  Esporte

Campanha é direcionada a entidades que atuam na Assisténcia Social,
Cultura, Educagdo, Esporte, Meio Ambiente e Saide

munidade e entidades’ destacou
Gisely.

JOIA DA COROA - O superinten-
dente de Relacao com o Coope-
rado da Cocamar, Leandro Tei-
Xeirg, ressaltou que a coopera-
tiva promove um grande nUmero
de acoes sociais no decorrer do
ano, mas a Uniao Solidaria é a
"jola da coroa” pelo nimero de
vidas impactadas. "Nao se trata
apenas de vender cupons, mas
de realizar sonhos e transformar
vidas. Nossas equipes estao en-
gajadas na campanha), disse.

CAMPANHA - A campanha
funciona da seguinte forma:
realizadores e apoiadores se
encarregam da operacionali-
dade e logistica da campanha,
inclusive das doacoes dos pré-
mios (trés sarteios de iPhone
ao longo do ano, totalizando
nove aparelhos; e trés veiculos
Fiat Mabi, ao final da cam-
panha). As entidades inscre-
Vem 0s projetos para 0s quais
pretendem arrecadar recursos
e recebem cupons, totalizando
o0 valor sinalizado. Elas sao res-
ponsaveis pela venda dos cu-

pons e o dinheiro arrecadado
fica, integralmente, com as en-
tidades, sem qualquer custo, a
nao ser o proprio empenho em
fazer as vendas.

BENEFICIADOS - A campanha é
direcionada a entidades que
atuam nos eixos de Assisténcia
Social, Cultura, Educacao, Es-
porte, Meio Ambiente e Sadde,
contemplando criangas, adoles-
centes, jovens, adultos, mulhe-
res, idosos, pessoas com defi-
Ciéncia e pessoas em trata-
mento de cancer.
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PALAVRA DO PRESIDENTE

Manter o nivel tecnologico
mesmo em anos dificeis

Racionalizar custos faz parte de uma boa administracao,
mas é fundamental que isto seja feito com todo o cuidado

-

perfeitamente compreensi-

vel que em anos mais com-

plicados, de cotagoes agri-

colas abaixo das expectati-
vas, por exemplo, que os produtores
de graos procurem cortar ou reduzir
investimentos. Mas, nao é aceitavel
que, nesses momentos desafiadores,
eles percam de vista a importancia da
tecnologia, sem a qual o negdcio aca-
ba perdendo viabilidade.

Retroceder no nivel tecnologico & um
equivoco diante dos reflexos negati-
vos na produtividade das lavouras,
entre outros aspectos. A tecnologia,
afinal, foi desenvolvida para que seja
explorado o potencial produtivo e
manter a sanidade das culturas, de
maneira a maximizar os resultados.
Justamente o que os produtores nao
podem deixar de fazer.

Dedicar ainda mais atencao ao geren-
ciamento do negocio implica em for-
talecer a parceria com a Cocamar, que
esta ao lado dos produtores durante
todos os dias do ano. Indispensavel,
por exemplo, contar com a confiavel
orientacao técnica da Cocamar, pre-
parada para oferecer solugoes apro-
priadas que atendem as caracteris-
ticas de cada regiao e de cada pro-
priedade.

Da mesma forma, & na cooperativa
que os produtores encontram insu-
mos de reconhecida qualidade, dis-
ponibilizados em campanhas perio-
dicas que preveem condicoes espe-
ciais de pagamento.

E, para ajudar na demanda dos coo-
perados, a equipe técnica da coope-

rativa ja esta realizando o planeja-
mento tecnoldgico para a proxima
safra de soja, avaliando para cada
area os insumos que vao proporcio-
nar a melhor relacao custo/beneficio.

Se o seu engenheiro agronomo ain-
da nao procurou o senhor ou a se-
nhora para tratar deste assunto,
entre em contato, nao deixe de falar
com ele.

Entre os itens, a correcao do solo com
calcario, que requer um investimento
relativamente acessivel e tem efeitos
muito positivos na produtividade,
conta com um programa permanente
na Cocamar, a qual, para facilitar e
agilizar, se incumbe de fazer desde a
analise do solo a sua aplicagao.

Sem esquecer a linha de foliares e ad-
juvantes Viridian, produzidos pela
cooperativa, cuja eficacia tem sido
demonstrada ao longo dos anos em
relacao ao padrao sanitario das plan-
tas, o que, invariavelmente, resulta
em ganhos de produtividade. E, tam-
bém, das avancadas tecnologias e
servicos oferecidos pela concessio-
naria Cocamar Maquinas/John Deere,
como os programas de agricultura de
precisao implementados com a area
técnica da cooperativa.

Em resumo, racionalizar custos faz
parte de uma boa administracao, mas
é fundamental que isto seja feito com
todo o cuidado. Converse, sobre isso,
com o gerente de sua unidade. A coo-
perativa oferece uma série de solu-
¢oes que vao ajuda-lo a superar o
atual momento sem colocar em risco
o futuro da atividade.

Divanir Higino, presidente da Cocamar

o0

A cooperativa oferece
uma série de solugoes
que vao ajuda-lo a
superar o atual momento
sem colocar em risco

o futuro da atividade.
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RALLY

O desafio de produzir na areia

Mas, Fabricio Maestrello expande sua
area com soja na regiao noroeste do
Parana adotando agricultura de precisao
e seguindo as orientacoes técnicas

ultivando mais de 3 mil

hectares de soja na re-

giao noroeste do Pa-

rang, o produtor Fabri-
cio Maestrello ainda é relativa-
mente novo na atividade. Ele co-
mecou a lidar com essa cultura
ha cerca de dez anos e, desde
entao, vem adotando tecnolo-
gias avancadas em agricultura
de precisao e seguindo as orien-
tacoes tecnicas para produzir
bem. Fabricio, que fai visitado
pelo Rally Cocamar em Cruzeiro
do Sul, é atendido pelo enge-
nheiro agronomo Douglas Cha-
gas Nascimento, da unidade da
Cocamar em Paranacity, a 74km
de Maringa.

DESAFIADOR - ‘Faz pouco
tempo que estou produzindo e
ja temos uma estrutura consi-
deravel. Nessa regiao € preciso
ter a tecnologia ao nosso lado e
0S maquinarios adequados, por-
gue produzir aqui na areia €
muito desafiador’, afirma. Fabri-
cio faz parte do projeto Proprie-
dade do Futuro, da Cocamar e
sua concessionaria Cocamar
Magquinas/John Deere, que visa
implementar todos 0s recursos
tecnologicos disponiveis para
otimizar custos e potencializar a
produtividade.

OTIMIZAR - "E preciso otimizar
a producao e fazer tudo bem
feito, porque as margens sao
apertadas’, diz Fabricio, que faz
a aplicacao de calcario em taxa
variavel e explica que se por um
lado nao vai economizar tanto,
de outro consegue otimizar, ou

4 | Jornal Cocamar

seja, destinar a quantidade certa
do insumo em determinado ta-
Ihao, sem desperdicio. Otimizar
0S INsumos possibilitaaumentar
o rendimento e até ampliar as
areas, como vem acontecendo
ano apos ano.

CENARIO ADVERSO - "Em fun-
¢ao das tecnologias implantadas
no sistema, a gente vem produ-
zindo acima da meédia regional’
pontua o produtor, lembrando
que a atual safra é especial-
mente desafiadora em funcao
dos pre¢os que sao considera-
dos baixos para a soja, a exem-
plo do que ja foi na anterior, com
0 agravante de que agora ha o
problema, também, da quebra
de produtividade causada por

0 produtor Maestrello e abaixo com o agrénomo
Douglas Nascimento, de Paranacity




problemas climaticos. Fabricio
comenta gue sao periodos em
que ele, pontualmente, precisa
recorrer a algumas reservas e
tera que apelar para crédito
bancario.

GESTAO FINANCEIRA - Como
parte do gerenciamento, o pro-
dutor conta com a assessoria de
uma empresa especializada em
gestao financeira. “Vamos con-
trolando custos e otimizando o
que for possivel para extrair o
maximo da atividade”

EXPECTATIVA - No ano pas-
sado, sua média foi de 60 sacas
por hectare, trabalhando em
areas, inclusive, gue tinham
vindo do cultivo de cana, que
sao mais exigentes em manejo
e insumos. Mas, para a atual
safra, diante das adversidades
enfrentadas, sua expectativa é
fechar entre 33 e 41 sacas/
hectare. "Como a maior parte
das areas tem seguro, 1ss0 vai
cobrir um pouco das despesas,
mas o custo do seguro também
subiu muito” No ano passado,
Fabricio nao precisou acionar o
seguro. Agora, ele calcula que

em 90% de suas areas, tera que
acionar.

BRAQUIARIA - Apos a colheita
da soja, finalizada em abril, nas
propriedades onde nao é possi-
vel cultivar milho, o produtor se-
meia capim braquiaria para
revestir o solo com a forragem
e, com isso, fazer um plantio di-
reto de qualidade no proximo
ciclo de verao. "Nem termina-
mos uma safra e ja trabalhamos
no planejamento da proxima’,
diz.

TRAVAR CUSTOS - Sobre os
contratos futuros de venda de
soja, Fabricio explica que ha qua-
tro anos vem fazendo a anteci-
pacao de negocios na Cocamar.
"Eu tenho acertado ao trabalhar
com essa modalidade. Neste
ano, eu travei boa parte da pro-
ducdoaR$ 135asaca, logo que
a cooperativa langou o pacote. E
vantajoso, haja vista que os pre-
0s atuais, praticados pelo mer-
cado, estao na faixa de R$ 105",
conclui.

RALLY - O Rally Cocamar de Pro-
dutividade, realizado pelo 9° ano,

conta com os seguintes patroci-
nadores: Basf, Sicredi Dexis, Nis-
san Bonsai Motors, Fertilizantes
Viridian, Cocamar Maquinas/John

Deere e Estratégia Ambiental,
com 0 apoio do Cesb (Comité Es-
tratégico Soja Brasil), Aprosoja/

PR e Unicampo. >
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2\ Sicredi

Investir em se
agronegécr,
alcancar seus
ObjetIVOS e com a
Sicredi Dexis

Aquisicao de equipamentos
Nnovos e usados

Aquisicao de animais para
reproducao e cria

Construcao/Reforma de
benfeitorias e infraestrutura

Antecipacao Custeio Safra
202472025

Produtor, vocé merece as melhores alternativas para
impulsionar o sucesso do seu agronegocio, entre em
contato com um especialista Agro da Sicredi Dexis.



RALLY

Familia faz do campo o seu paraiso

Em 1974, ha exatamente meio
seculo, o casal de produtores
Carlos Heinz Wilcken e Maria
Cortez comecava a sua historia
na agricultura, dedicando-se a
Fazenda Casa Branca em Nova
Santa Barbara (PR). Ainda eram
0s tempos do algodao e logo
em 19750 lugar e 0 estado so-
freram com a geada negra, que
acabou com as culturas pere-
nes, caso do café, e abriu ca-
minho para as culturas meca-
nizadas de graos.

SUCESSAO - Atualmente, em
seus 246,8 hectares, Carlos e
Maria cultivam soja e milho,
contando com o apoio direto de
Maria Christine, uma das trés
filhas, e dois representantes da
terceira geracao: 0s netos Se-
verino e Carlos, que aos poucos
vao se inserindo na atividade.

AMIGOS DA NATUREZA - Por
preservarem uma extensa area
com matas nativas, Carlos e
Maria receberam do governo
do estado, ha alguns anos, o
reconhecimento de Amigos da
Natureza Em relacao as lavou-
ras, a expectativa € que a soja

tenha uma media de produtivi-
dade ao redor de 54 sacas por
hectare.

VISITA - Quem visita a proprie-
dade, como fez o Rally Coca-
mar de Produtividade, acaba de
surpreendendo com a trajeto-
ria de vida dos proprietarios,
relatada em meio a um café
servido na varanda da sede. A
equipe foi acompanhada pelo
gerente Seéergio Lemos e o
agronomo Felipe Sutil, que
presta atendimento tecnico
aos Wilcken, da unidade da Co-
camar na vizinha Santa Cecilia
do Pavao.

ORIGEM - Nascido em Curitiba,
Carlos é descendente de ale-
maes, enquanto Maria, natural
de Santa Cruz do Rio Pardo
(SP), € de uma familia de ori-
gem espanhola. Os dois se
conheceram e se casaram em
Assai, a 32 quilémetros, onde
ele trabalhava como mecanico
de maquinas agricolas e ela
como fundadora e gestora de
uma empresa do ramo de car-
rocerias. E foi a partir dos ren-
dimentos com a producao de

Familia Wilcken com gerente Sérgio Lemos e oagrénomo
Felipe Sutil, da unidade de Santa Ceciliado Pavéo

carracerias que Maria optou
por comprar terras pela regiao,
nao tendo duvidas de que seria
um bom negocio no futuro.

GUERRAS - No comeco do sé-
culo passado, com o advento da
Primeira Guerra Mundial, a fami-
lia de Carlos emigrou para o Bra-
sil, fixando-se no  municipio
catarinense de Rio Negrinho.
Mas, em 1539, sem imaginar
que outra grande guerra estava
prestes a eclodir, retornaram
para a Alemanha. Seu pai, Fre-
derico, havia trabalhado durante
muitos anos como mecanico da
Fendt, empresa de tratores que
possuia uma fabrica na pequena
cidade do norte do pais, onde vi-
veram por varios anos.

NA ALEMANHA - Durante a
permanéncia na Alemanha, sua
familia nao chegou a ser mo-
lestada e nem a cidade sofreu
destruicao, mas eles se acos-
tumaram a ver os céus coalha-
dos de avioes bombardeiros
que se dirigiam para outras re-
gioes. Habituaram-se, tam-
bém, aos frequentes sinais de

alerta, emitidos para avisar a
populacao sobre aiminéncia de
ataques aéreos. Ele conta que
algumas vezes ouvia as sirenes
guando caminhava em direcao
a escola e voltava correndo. E
lembra que, como estrangeiro,
era hostilizado pelos alunos de
sua escola. E, anos mais tarde,
quando a familia regressou ao
Brasil, nao foi bem acolhido
pelos colegas brasileiros, que o
julgavam alemao.

PARAISO - "De qualquer forma,
0 Brasil sempre foi visto por es-
trangeiros que aqui chegavam,
COMO UM paraiso, uma terra si-
tuada nos tropicos, onde nasce
de tudo, muito diferente da Ale-
manha’, completa Carlos, hoje
aos 87 anos. "‘Anossa terra e o
NOSSO paraiso e aqui espero que
a familia figue para sempre’,
afirma Maria, ao lado da filha
Maria Christine que, embora
exercendo a advocacia na ci-
dade, reside na fazenda, de
ande nao pretende sair. "A gente
se acostuma com a vida no
campo, que € 0 nosso lugar’, fi-

naliza »>
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RALLY

Na Fazenda Primavera, uma floresta
produzida por maos especiais

Nos solos arenosos de Santo
Anastacio, municipio a menos de
40km de Presidente Prudente na
regiao oeste paulista, a Fazenda
Primavera é uma fonte de inspi-
racao para o Cultivar, o premiado
programa mantido desde 2006
pela Cocamar em parceria coma
APAE (Associacao dos Pais e
Amigos dos Excepcionais). O
Rally Cocamar de Produtividade
foi conhecer o local.

COLABORADORES - O pro-
grama possibilita a cerca de 40
alunos ingressarem na mercado
de trabalho, contratados como
colabaradores da Cocamar para
atuar na produgao de mudas de
espécies nativas nos viveiros que
a APAE possui nas cidades de
Maringa e Rolandia, no Parana. A
cada ano, sao produzidas 50 mil
mudas, e média, que a coope-
rativa repassa gratuitamente a
seus cooperados para a recupe-
racdo de Areas de Preservacdo
Permanente (APPs).

RESERVAS - Em quase duas de-
cadas, desde o inicio do Cultivar,
é provavel que mais de um mi-
Ihao de unidades tenham sido
fornecidas a milhares de produ-
tores, mas nao houve umacom-
panhamento da formacao de
suas reservas florestais, até por-
gue amaioria deles levou peque-

nas quantidades e uma parte das
plantas pode ter se perdido em
fungao de intempéries e manejos
Inadequados.

MAOS ESPECIAIS - No entanto,
aFazenda Primavera - com seus
16% de teor de argilaem médiae
temperaturas que podem chegar
a 45°C no auge do verao, como
se viu neste ano naquela regiao
do Pontal do Paranapanema -,
exprime bem uma frase que su-
blinha o diferencial da realizacao:
a de que suas florestas sao pro-
duzidas com maos especiais.

ORGULHO - Mais de 40 mil mu-
das ja foram destinadas a pro-
priedade, formando atualmente

Para os Veloso, ndo adianta pensar em agua
para irrigacdo sem cobertura florestal

uma grande area verde que €
motiva de orgulho para o en-
genheiro agronomo Eduardo \Ve-

loso, um dos proprietarios. “Pe-
lo menos oitenta por cento de
todas as mudas que P
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Ganhe tempo no tratamento,
Na a¢adao e na recuperacao.

Praticidade

da dose unica:
tratamento correto
com uma soO aplicacao.
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EXPANSAO

PP iizamos vieram dos
viveiras de Maringa e Rolandia’
explica Eduardo, ao mencionar
que o objetivo foireflorestar 20%
dos 871 hectares da fazenda,
como estabelece o Cadigo Flo-
restal. Segundo ele, 0s primeiros
plantios comecaram ha oito
anos, seguindo-se muitas via-
gens com caminhoes abarrota-
dos de mudas. "Somos muito
agradecidos a Cocamar”.

IRRIGAGAO - Em companhia do
filno Pedro, de 28 anos, Eduardo
se dedica a producao de milho em
uma area em que eles se dao ao
luxo de contar com irrigacao por
pivO central. Eduardo afirma: a
existéncia da mata fez ressurgi-
rem muitas nascentes de agua e
hoje o liquido brota abundante, a
ponto de permitir ainstalacao da-
quela estrutura. Gragas a dispo-
nibilidade de agua, os Veloso
colhema média de 145 sacas de
milho por hectare, 40% a mais
que ameédia regional. E lembram
que avazao de aguanao diminuiu
mesmo no ano de 2021, quando
aregiao foi castigada por um pro-
longado periodo de estiagem.

SUSTENTACAO - "N3o adianta
pensar em agua sem cobertura
florestal. Nossa experiéncia de-
monstra que essa é uma ver-
dade’ ressalta Pedro, citando que
ha algum tempo um produtor da
regiao também implantou um
pivo central, mas a represa de
onde obtinha a agua acabou se-
cando, possivelmente porgue
nao havia a sustentacao ofere-
cida por uma floresta.

MAO SANTA - Implantar umare-

—

servanao é uma tarefa simples e
0 gerente da propriedade, Joao
Pereira, chamado de Mao Santa
por Eduardo, fol guemn pessoal-
mente plantou todas as mudas
que hoje formamamata. Ele as-
segura, com seu conhecimento
pratico, que muitas mudas pere-
cem porque, antes do plantio,
nao sdo aclimatadas a regiao.
Para isso, a fazenda possui um
viveiro onde as mudas permane-
cem por um tempo para um ne-
cessario periodo de adaptacao.

PLANTIO - E, diferente do que se
imagina, o melhor momento
para iniciar o plantio de uma flo-
resta, pelo menos na proprie-
dade dos Veloso, nao € o més de
setembro, no comeco da prima-
vera. "Para nos, tem sido melhor
plantar a partir da primeira quin-
zena de margo), garante Joao, ci-
tando que o solo permanece
Umido por mais tempo do que
nos meses quentes. Isso, entre-
tanto, naa livra o plantio do risco
de perdas. “Se, no inverno, tiver
uma geada forte, podemos per-
der de 20 a 30% das mudas)
acrescenta

EXUBERANCIA - Ao caminha-
rem pela propriedade, Eduardo,
Pedro e Joao falam com encan-
tamento sobre a exuberancia da
floresta que comecou a nascer a
partir das maos dos alunos da
APAE, nos viveiros do programa
Cultivar. Sao muitas espécies, al-
gumas das quais conhecidas por
outras denominacoes no interior
paulista, caso da paineira, la cha-
mada de "barriguda” pelo forma-
to do tronco. “Com tantas arvo-
res, a fauna ficou mais rica’, diz

Joao, referindo-se a quantidade
de passaros gue hoje em dia é
comum avistar por ali.

A PROPRIEDADE - Do total da
area da fazenda, 605 hectares
foram arrendados para pasta-
gem e, alem de milho, ha produ-
cao de batata-doce e de semen-

tes de braquiaria, cultivos tipicos
nas planicies de Santo Anastacio.
O Rally Cocamar de Produtivi-
dade visitou a propriedade em
companhia da equipe do pro-
gramade TV RIC Rural e de duas
colaboradoras da areaambiental
da Cocamar: Aline Achete e Ma-
riana \eroneze,
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SUCESSAO

Roca também é lugar de mulher

Leticia Mazzaro Cavaletti, de Astorga,

sempre ouviu que foi criada para trabalhar

no ar condicionado. Mas esta amando

os desafios da lida no campo

eu paisempre me

falava que me

criou para traba-

Ihar no ar condi-
cionado. Que trabalhar na roca
nao era vida para mim por causa
das grandes dificuldades que
havia antigamente, especial-
mente para uma mulher’, conta
a produtora Leticia Mazzaro Ca-
valetti, de Astorga, que ate a
pouco tempo seguiu as reco-
mendacoes do pal Humberto
Mazzaro ao pé da letra. Um re-
vés na salde do pai, entretanto,
mudou completamente a situa-
cao e Leticia descobriu na agri-
cultura sua nova profissao. “Com
toda a tecnologia hoje disponi-
vel no campo, ficou muito mais
facil conduzir uma propriedade
rural. Roga tambéem é lugar de
mulher’ diz.

NA CIDADE - A produtora se for-
mou em Fisioterapia em 2002 e
em Educacao Fisica em 20716.
Foi funcionaria publica. Atuou
muito tempo na area de fisiote-
rapia, teve clinica e depois, mais
recentemente, com a formacao
em Educacao Fisica, montou
uma academia de pilates. Mas,
guando teve filhos e o pai se
afastou da gestao da proprie-
dade, em 2017, a principio, ten-
tou equilibrar as duas funcoes,
aprendendo sobre o dia a dia do
campo e ajudando o pai como
podia, mas, nao deu conta e aca-
bou aptando por arrendar a aca-
demia para se dedicar exclusi-
vamente ao negocio da familia, a
partir de 2020.

NA FAZENDA - Leticia tem dois
irmaos: Alexandre, ja falecido, e

Marcelo, que trabalhou com o pal
a vida toda, mas nunca gostou
muito da parte burocratica. Le-
ticia @ que teve que assumir essa
parte, No que, a gjuda e incentivo
do marido, Alexandre, que é ge-
rente de Contabilidade e trabalha
num escritorio agropecuario, fo
muito importante. "Eu, o Alexan-
dre, o Marcelo e um funcionario
antigo estamos dando conta de
tudo, mas, sempre consultamos
0 pal, tiramos dlvidas, especial-
mente em casos mais dificeis.
Levamos os problemas ja com
possiveis solucoes e ele da a pa-
lavra final’ afirma a produtora,
ressaltando que as pais ficaram
felizes com o envolvimento dela
nas atividades da familia, que
chegou aregiao em 1952, sendo
pioneira, quando seu pai e seu
avo vieram plantar café. Atual-
mente cultivam soja e milho.

APRENDIZADO - E a empolga-
¢ao de Leticia com o agronego-
cio foi tanta que tem buscado
aprender também a lidar com
as atividades no campo. "As
duas funcoes estao interligadas.
Tem que aprender o dia a dia na
roca para administrar melhor’,
comenta. Ela ama acompanhar
a colheita e o plantio e se preci-
sar, ajuda levando um camin-
hao, o trator, ou fazendo outras
atividades. Tem aprendido sobre
0 que plantar, quando controlar
pragas, doengas e o mato e
tudo mais.

TUDO MUDA - “Na roca tudo é
muito dinamico e a realidade de
um ano é diferente do outro. Tem
que estar sempre aprendendo
algo novo e isso é muito bom. E

A produtora tem buscado aprender também
a lidar com as atividades no campo

um aprendizado constante e
estou amando tudo isso. O que
vale para um ano, nao vale por
completo para outro. Na agricul-
tura tudo é variavel e o clima
muda tudo. Ja logo de cara tive
que enfrentar seca, geada e ci-
garrinha’ conta Leticia.

APOIO - A produtora tambéem
tem se envolvido com o ndcleo
feminino, buscado apoio de ami-
gas, aprendendo com palestras,
dias de campo, eventos técnicos,
exposicoes, grupos de trocas de
informacoes. "Uso todos os re-
cursos disponiveis para aprender
cada vez mais”

SUCESSAO - O pai de Leticia
sempre foi muito forte, traba-
Ihador, decidido, muito atuante
e preocupado em proteger a
familia. "Por isso, esta sendo
dificil para ele ficar parado, mas,
esta feliz ao saber que pode
confiar e ver os filhos dando
conta do recado. SO me arre-
pendo de nao ter comecado
antes. Mas, o bom é que tive-
mos tempo de aprender com
ele. Ter essa supervisao foi fun-
damental. Agora, nossa preo-
cupacao é envolver desde cedo
meus filhos e sobrinhas para
nao termos problemas na su-
cessaa), finaliza.
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O herbicida pré-emergente mais
eficaz no controle de azevém e outras
plantas daninhas, com maxima
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ECONOMIA

Produtores podem renegociar dividas

Mas a autorizacao so vale para dividas

de crédito rural para investimentos.

Pedidos devem ser feitos até 31/5 junto

a instituicao financeira credora

s produtores cujas la-

vouras tenham sido

prejudicadas  pelos

efeitos  climaticos
ocorridos durante a safra de
verao 2023/24 e também em
funcao do declinio das cotacoes
de soja e milha, tém a oportuni-
dade de renegociar dividas con-
traidas de crédito rural para in-
vestimentos.

RENEGOCIAGAO - No (ltimo dia
28 de marco, o Conselho Mone-
tario Nacional (CMN) autorizou
que produtores de 16 estados
possam efetuar a renegociagao.
Para tanto, os pedidos precisam
ser feitos até 31 de maio junto a
instituicao financeira em gue foi
realizado o financiamento. Con-
forme ressalta o gerente execu-
tivo financeiro da Cocamar, Gui-
lherme Valente, os créditos de
custeio nao foram contempla-
dos, apenas investimentos.

PERDAS - A renegociacao se
tarnou necessaria uma vez que
na safra 2023/2024, fatores ex-
tremos como grande volume de
chuvas, calor excessivo e verani-
COS 0cCasionaram prejuizos a la-
vouras, principalmente de soja e
milho, em regides como o Sule o
Centro-Oeste do pais, além do
estado de Sao Paulo.

MERCADO - A situacao coincide
com um cenario de forte queda
nos pregos dos graos, caso da
soja, do milho, dacarne e doleite
em algumas regioes, lembrando
gue os insumos haviam sido ad-
quiridos em patamares acima
das cotacoes atuais.

CONDICOES - As instituicoes fi-
nanceiras estao autorizadas a
renegociar, a seu critério, até
100% do valor principal das par-
celas com vencimento entre 2 de
janeiro e 30 de dezembro deste
ano. As linhas de crédito preci-
sam ter sido contratadas até 30
de dezembro do ano passado, e
o tomador tem que estar em dia
com as parcelas até esta data.

RECURSOS CONTROLADOS - A
renegociacao abrange parcelas
de linhas de crédito rural de in-
vestimenta contratadas comre-
cursos controlados (equalizados,
obrigatorios e dos Fundos Cons-
titucionais do Nordeste, do Norte
e do Centro-Oeste), lembrando
que os financiamentos devemn
ter amparo do Programa Nacio-
nal de Fortalecimento da Agricul-
tura Familiar (Pronaf), Programa
Nacional de Apoio ao Médio Pro-
dutor Rural (Pronamp) e dos de-
mais programas de investimen-
to rural do Banco Nacional de
Desenvolvimento Economico e
Social (BNDES), bem como das
linhas de investimento rural dos
fundos constitucionais.

ATIVIDADES - Em relacao as re-
gioes atendidas pela Cocamar, as
atividades produtivas e os esta-
dos beneficiados sao os seguin-
tes, de acordo com o CMN: soja,
milho e bovinocultura de carne -
Goias e Mato Grosso; soja, milho
e bovinocultura de leite - Sao
Paulo e Parana; soja, milho e bo-
vinocultura de leite e de carne -
Mato Grosso do Sul.

CORRECAO - Ficou estabelecido

que as parcelas renegociadas
devem ser corrigidas pelos en-
cargos financeiros contratuais,
inclusive para situagao de ina-
dimpléncia quando for o caso. No
entanto, as parcelas com venci-
mento entre 28 de marco e 15
de abril de 2024 podem ser co-
rrigidas pelos encargos contra-
tuais para a situagao de nor-
malidade, dispensando os encar-
gos extras por causa de inadim-
pléncia. O mutuario deve pagar
pelo menos os encargos finan-
ceiros previstos para este ano,
nas respectivas datas de venci-
mento das parcelas.

LINHAS DE CREDITO - Nas i-
nhas de crédito com a dltima
parcela prevista para vencimento
em 2024, 2025 ou 2026, até
100% do valor principal das par-
celas de 2024 podem ser repro-
gramados para reembolso em
até um ano apas o vencimento
da dltima parcela prevista no
cronograma de reembalso vi-
gente. Nas operagoes com a Ul-
tima parcela prevista apos 2026,
até 100% do principal das parce-
las de 2024 devern ser somados
ao saldo devedor e redistribuidos
nas parcelas a vencerem a partir
de 2025.

OPERACOES - A renegociacao
abrange operacoes de investi-
mento cujas parcelas com ven-

cdmento em 2024 podem alcan-
car R$ 20,8 bilhdes em recursos
equalizados, R$ 6,3 bilhdes em
recursos dos fundos constitucio-
nais e R$ 1,1 bilhdo em recursos
obrigatorios. Caso todas as par-
celas das operagoes aptas a re-
negociagao sejam prorrogadas, o
custo sera R$ 3,2 bilhoes, distri-
buidos entre 2024 e 2030, sen-
do metade para a agricultura fa-
miliar e metade para a agricul-
turaempresarial. O custo efetivo
sera descontado dos valores a
serem destinados para equaliza-
cao de taxas dos Planos Safra
2024/2025.

PRONAF - Quanto as dividas de
operacoes de crédito do Pronaf
com recursos dos fundos cons-
titucionais, o CMN autorizou 0s
mutuarios afetados por mudan-
cas climaticas a pedir a renego-
Ciacao até 120 dias apos o ven-
cdmento da prestacao. Até agora,
nao havia norma sobre as con-
dicoes de renegociacao apos es-
se prazo.

VENCIDAS - Para as parcelas
vencidas ha mais de 120 dias, 0
CMN definiu que devern ser apli-
cados 0s encargos para a situa-
cao de inadimpléncia. No entan-
to, esses encargos serao atrela-
dos aos fundos constitucionais,
gue cobram juros menores que
as demais linhas de crédito rural.
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MERCADO SOLIDARIO

Suco da Coopsoli

chama atencao pela qualidade

Foi o Gnico produto com uma classificacao
geral de “muito bom” em importante
premiacao na Alemanha, a Okotest

qualidade do suco de

laranja produzido pe-

los 36 cooperados da

Cooperativa de Produ-
tores do Mercado Solidario
(Coopsoli), sediada em Maringa
(PR) e que é parceira da Cocamar
Cooperativa Agroindustrial, fo
reconhecida em uma importan-
te premiacao na Alemanha, a
Okotest.

LIDL - O produto concorreu em
um teste de qualidade que reuniu
varias marcas disponiveis aos
consumidores daquele pais, re-
presentando a LIDL, uma gigante
supermercadista que so na Ale-
manha conta com 3.250 lojas e
atua no fornecimento de itens do
mercado solidario, como sucos
de frutas, café e cacau, em em-
balagens com a marca Way To Go
(caminho a seguir, na traducao li-
teral).

“MUITO BOM” - Na avaliacao,
que é feita regularmente por es-
pecialistas, o suco de laranja dos
cooperados da Coopsoli foi 0
Unico produto com uma classifi-
cacao geral de "‘muito bom" e a
declaracao de que "o suco de la-
ranja nao so impressiona por sua
gualidade, mas também pelo
COMPromisso associado a ele”

NOTA MAXIMA - Em conte(do
distribuido pela LIDL, consta
ainda que o suco “é produzido
com pagamento comprovada-
mente justo no pais de origem e
sob condigoes de trabalho segu-
ras, tendo recebido nota maxima,

superando todos 0s outros pro-
dutos”

NO DESTINO - A LIDL recebe o
suco concentrado e congelado de
laranja, produzido nas regioes
noroeste e norte do Parang, atra-
vés da Louis Dreyfus Sucos,
companhia que faz a importacao
do produto.

EXIGENCIAS - A relacio dos pro-
dutores paranaenses com o
mercado solidario vem desde
1999 e ha alguns anos a Coopsoli
foi fundada para congregar exclu-
sivamente citricultores das re-
gioes norte e noroeste do estado
que atendem suas exigéncias.
Entre elas, o cuidado com o meio
ambiente onde a fruta é produ-
zida e a observancia as condicoes
de trabalho, com ainexisténcia de
mao de obrainfantil e degradante
e o rigor quanto aos direitos tra-
balhistas.

PARCERIA - Enguanto a Coopsoli
congrega 0s produtores que se
encaixam no perfil do mercado
solidario, a Cocamar se encarrega
da prestacao de assisténcia téc-
nica nos pomares, fornecimento
de insumos e comercializacao
das safras, que sao destinadas a
fabrica de suco concentrado da
Louis Dreyfus Sucos, em Parana-
vai (PR).

ADICIONAL - Alem de receberem
0 preca de mercado pela sua pro-
ducao de laranjas, os citricultares
tém direito a um montante adi-
cional que é originado da venda

aos consumidores da Alemanha
e de outros paises. Eles pagam,
em meédia, 1,99 euro pelo litro do
suco e parte desse valor volta
para os produtaores como um in-
centivo por suas boas praticas.

ACOES- Em 2023, a Coopsoli re-
gistrou o retorno de R$ 6,6 mi-
Ihdes relativos a exportagao de
SuCo para aguele mercado, sendo
parte deste dinheiro aplicado em
beneficio aos proprios coopera-
dos, que o utilizam em acoes pa-
ra 0 enfrentamento ao greening
(@ mais importante enfermidade
gue ataca a cultura, ainda sem
tratamento), contratacao de con-
sultoria especializada em nutri-
cao de pomares, que compre-
ende analise de solo e das folhas
das plantas, para detectar even-
tuais necessidades, disponibiliza-
¢do de calcario para corregao do
solo, cursos e outras realizacoes.

GRUPOS SENSIVEIS - A propria
LIDL manifestou interesse em fi-
nanciar projetos adicionais com
0s cooperados da Coopsoli, bus-
cando apoiar grupos sensiveis
como mulheres e criangas, e in-

centivar a diversificagao agricola.
Paraisso, a Coopsoli receberaum
aporte de cerca de R$ 500 milem
dois anos para custear iniciativas
gue visam a implementar acoes
para o fortalecimento dos produ-
tores de forma sustentavel e o
desenvolvimento da cooperativa.

ORGULHO - Rodrigo Faccin, de
34 anas, € um dos 36 coopera-
dos da Coopsoli. A familia dele
possui uma propriedade no mu-
nicipio de Alto Parang, proximo a
Paranavai, onde o pomar conta
com cerca de 30 mil plantas. En-
genheiro agronomo, Rodrigo, que
reside no local com a esposa Ja-
gueline, disse ter ficado orgu-
Ihoso ao saber que o suco obtido
com as laranjas produzidas pelos
produtores ligados a Coopsoli, foi
reconhecido pela qualidade na
Eurapa.

FORTALECER - "A gente teve que
fazer adequacoes na propriedade
para atender as exigéncias do
mercado solidario, mas vale a
pena, porque isto ajuda a nos for-
talecer na atividade’, afirma o
cooperado.
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61 ANOS

Cocamar aposta no
desenvolvimento regional

Tem procurado consolidar sua presenca com a abertura de novas unidades
nas regioes onde atua e ampliar fronteiras com sua chegada a Mato Grosso e Goias

passagem dos 671 anos

da Cocamar Coopera-

tiva Agroindustrial, dia

27 de marco, acontece
numM momento em que a organi-
zacao se mobiliza para imprimir
ainda mais énfase ao desenvolvi-
mento das regioes onde atua, nos
estados do Parana, Sao Paulo,
Mato Grosso do Sul, Mato Grosso
e Goias.

IRRIGACAO - Com 115 unidades
prestando atendimento as mais
de 19 mil familias de cooperados,
a cooperativa pretende fortalecer
cada vez mais programas como a
implantagao de sistemas de irri-
gacao, com pivos centrais, no no-
roeste paranaense, onde predo-
minam solos arenosos.

POLO - O objetivo de transformar
0 naroeste em um importante
palo produtivo de graos e proteina
animal, conta com o apoio do go-
verno do estado, interessado em

criar politicas publicas para facllitar
0 acesso dos produtores a esses
sistemas e, assim, garantir mais
estabilidade a producao.

UDT - A cooperativa se respalda
em informacoes técnicas para de-
monstrar a viabilidade dessa re-
giao para o cultivo de graos. In-
clusive, experimentos realizados
ao longo das trés ultimas safras
de graos na sua Unidade de Difu-
sao de Tecnologias (UDT) no mu-
nicipio de Guairaga, proximo a Pa-
ranaval, apresentaram uma me-
dia de produtividade de 61 sacas
de soja por hectare em lavouras
Irrigadas - berm acima de regioes
onde o grao é produzido no se-
gueiro, como a de Maringa, por
exemplo.

ILPF - De acordo com o presi-
dente do Conselho de Adminis-
tracao da Cocamar, Luiz Lourenco,
0 noroeste ja responde por parte
da producao de soja recebida pela
cooperativa, sendo que um per-

centual desse volume advemn de
propriedades onde & mantido o
sistema de integracao lavoura-
pecuaria-floresta (ILPF), um pro-
grama que a Cocamar incentiva,
com pioneirismo, desde meados
da década de 1990.

GERAR RIQUEZAS - "A irrigacao
das lavouras, garantindo au-
mento de produtividade, e a aten-

Conquista do Selo Mais Integridade

A Cocamar € uma das organiza-
¢Oes premiadas com o Selo de
Integridade do Mapa (Ministério
da Agricultura e Pecuaria). A se-
lecao das ganhadoras coube a
uma equipe formada por repre-
sentantes do Mapa, Apex Brasi|,
Pacto Global, Embrapa, Organi-
zagao das Cooperativas Brasilei-
ras (OCB), entre outras.

RECONHECIMENTO - O Selo

18 | Jornal Cocamar

Mais Integridade, ja em sua
quinta edicao, € uma forma de
reconhecer praticas de integri-
dade, de responsabilidade social,
sustentabilidade e ética, que
podem fazer a diferenca quando
um consumidor escolhe um pro-
duto no supermercado e tam-
bém nas suas relagoes com o
mercado internacional. O obje-
tivo do Ministério é “reconhecer
as empresas por sua gover-

nanca integra, com respeito ao
meio ambiente e responsabili-
dade social’, afirma Iraja Lacerda,
secretario-executivo do Mapa.

PREMIACAO - Mais de 80 em-
presas concorreram na edi¢ao
deste ano e a premiagao ocor-
reu em duas categorias: 0 Selo
\erde, para aquelas que rece-
bem sua primeira certificagao; e
0 Selo Amarelo, para as que re-

@& cocamar

COOPERATIVA|
AGROPECUARIA

cao especial a pecuaria de corte,
como estamos fazendo sao for-
mas de gerar riquezas para o No-
roeste’, completa Lourenco. Nos
dltimos anos, a Cocamar tem
procurado também consolidar
sua presenca com a abertura de
novas unidades nas regioes onde
atua e ampliando fronteiras em
2023, com sua chegada a Mato
Grosso e Goias.

afirmam
as boas
praticas em
sua gestao.

HONRADA - "A (Cocamar se
sente muito honrada por essa
impartante premiagao, o que re-
forca ainda mais o compromisso
da cooperativa com seus valores
e avancar em sua governanga,
comenta Fernanda.



CALCARIO

Corrigir a acidez do solo @ uma necessidade

Ao corrigir esse pH, & possivel controlar
também a presenca de quais nutrientes e
compostos quimicos agem na terra

principal objetivo do

uso de calcario é corri-

gir a acidez do solo de
acordo com a necessidade de
cada cultura; mas o que isso
significa?

DEFINICAO - £ a acidez do solo
gue define quais nutrientes e
compostos quimicos agem no
solo; por 1sso, ao corrigir esse
pH, é possivel controlar tam-
bém a presenca desses outros
componentes na terra.

QUALIDADE - Como nem todo
nutriente ou composto qui-
mIco é necessariamente bom
para a plantacao, o calcario
serve de controle para eles.
Por isso, os beneficios da apli-

cagao de calcario estao rela-
cionados ao controle da quali-
dade de solo, agindo da se-
guinte maneira:

» Aumenta a eficiéncia de fer-
tilizantes utilizados;

» Estimula o desenvolvimento
de microrganismos positivos
para o solo;

» Aumenta a disponibilidade
de nitrogénio, fosforo, potas-
sio, calcio, magneésio, enxofre e
molibdénio;

» Elimina efeitos toxicos do
manganés, do ferro e do alu-
minio (mesmo quando au-
mentam suas disponibilida-
des);

» Diminui a retencao de fos-
foro pela cultura (que pode ser

prejudicial a qualidade em al-
guns pontos);

» Estimula o maior crescimento
radicular (permite maior absor-
cao de nutrientes e agua pela
raiz) e torna a plantagao mais
resistente ao clima;

» Torna o solo mais aerado e con-
tribui para a circulagao da agug;

» Da maior eficiéncia a planta-

cao como um todo, gragas aos
beneficios citados.

PROGRAMA - A Cocamar man-
tém um programa permanente
para o fornecimento de calcario
aos produtores cooperados,
gue é comercializado em condi-
coes facilitadas. Converse com
0 gerente de sua unidade.

Dia Mundial da Agua em Nova Fatima (PR)

O dia 22/3, em que se celebrou
o Dia Mundial da Agua, contou
com uma atividade extrassala
para alunos do quarto e quinto
anos e professores da Escola
Municipal  Leila  Domingos
Chaerke de Nova Fatima (PR).

VISITA - Por uma iniciativa da
Unidade da Cocamar no munici-
pio e a agéncia local do Sicredi,
Com apoio da empresa Syngenta
e apresenca de algumas produ-
toras cooperadas, cerca de 50
estudantes e varios docentes
foram convidados a participar
pela manha de uma visita a Fa-
zenda Santa Cruz, que pertencia
a0 saudoso cooperado Epami-
nondas Rosa, onde foram rece-
bidos pelos administradores da
propriedade, Aloisio e Sandra.

CUIDADOS - No local, o grupo
conversou com o gerente da Co-
camar, Claudinel Donizete Mar-
condes, sobre a importancia da
preservacao de nascentes. "E de
nascentes assim, nessas areas
rurais, que vém a agua que vai
para 0s rios e abastece a cidade’,
explicou o gerente, mostrando
05 cuidados que sao tomados
para preservar a qualidade do li-
quido e aumentar sua vazao,
CoOmo as areas de preservacao
permanente no entorno desses
mananciais.

NASCENTES - Claudinei falou
também sobre o trabalho que
vem sendo realizado pela Coca-
mar, com foco na preservacao de
nascentes de cooperados em
varios municipios, e do monito-

ramento dos pogos artesianos
Instalados nos entrepostos da
coaperativa.

PLANTIO - Como parte da pro-
gramagao, 0s alunos participa-
ram do plantio de arvores de
espécies nativas cedidas pelo

programa Cultivar que a Coca-
mar mantém em parceria com
a Apae nos municipios de Ma-
ringa e Rolandia. "Trata-se de
uma acao educativa que, com
certeza, vai ficar na memoria
dessas criancas’, ressaltou
Claudinel.
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EVENTOS

Cocamar comercializa carnes

nobres na ExpolLondrina

Maior feira agropecuaria do pais, exposicao € uma grande
vitrine para o mais novo item da linha de varejo da cooperativa

ma das novidades da
U participacao da Cocamar
Cooperativa Agroindus-
trial na Expolondrina 2024 é a
divulgacao e a comercializagao
de cortes de carnes nobres com
marca propria, em seu estande,
junto ao publico em geral. A feira
foi realizadade 5 a 14/4 no Par-
gue Internacional de Exposicoes
Governador Ney Braga, pela
Sociedade Rural do Parana.

PRECOCE - Mais novo item da
linha de varejo da cooperativa,
as carnes sao produzidas de
animais precoces a partirde um
programa langado em 2023 em
parceria com um frigorifico de
Nova Londrina (PR). A coopera-
tiva comercializou ainda, em
seu estande, outros produtos
de sua linha ao varejo, como
oleos vegetais, néctares de fru-
tas e cafe.

ATUACAO - Com sua forte e tra-
dicional presenca no segmento
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pecuario, em gue atua comuma
rede de 115 lojas para o forne-
cmento de insumos, equipa-
mentos, ferramentaria e outros
itens nos estados do Parang,
Sao Paulo, Mato Grosso do Sul,
Mato Grosso e Goias, a coope-
rativa é também produtora de
racoes, suplementos minerais e

»> BALDAN

DCFCO-8000

madeira tratada, alem de pres-
tar assisténcia técnica especia-
lizada.

PROGRAMA - Com o programa,
a Cocamar atende a pecuaristas
gue investem na qualidade e
precocidade de seus rebanhos
para chegar a um nicho de con-

sumidores em crescimento no
pais.

ATIVIDADES - O projeto Viven-
ciando na Pratica é também
uma acao realizada durante o
evento, nos dias 8, 9 e 10, com
dinamicas sobre cooperativismo
com cerca de 700 estudantes,
no total. A agenda incluiu ainda,
entre outras atividades, uma
palestra para produtores coope-
rados sobre o atual momento
do mercado de commodities
agricolas, no dia 10.

VITRINE - Para a Cocamar, se-
gundo avalia a gerente execu-
tiva de Comunicacao e Mar-
keting da Cocamar, Vania Al-
meida, a Expolondrina, maior
feira agropecuaria do pais, "é
uma grande vitrine, com a cer-
teza de que estamos num dos
melhores lugares para falar
com o publico agro de Londrina
e regiao”



EXPOINGA 2024

Cocamar patrocina Prova de Ganho de Peso

Objetivo @ demonstrar a alta qualidade de suas
racoes e suplementos minerais e fortalecer
ainda mais a sua marca na pecuaria de corte

uarenta bovinos da raca

Nelore, de dez criadores

ligados a Sociedade Rural
de Maringa, ja se encontram alo-
jados no Parque de Exposicoes
Francisco Feio Ribeiro, em Ma-
ringa, para a Prova de Ganho de
Peso que sera promovida, com o
apoio da Cocamar, durante a 50?
edicao da Expoinga, de 9 a 19 de
maio.

AVALIACAO - De acordo com a
Sociedade Rural, o objetivo € ava-
liar o potencial genético e a capa-
cidade dos animais em converter
a dieta oferecida em carne. Man-
tidos em regime de confina-
mento, 0s animais receberm uma
dieta equilibrada, de acordo com
as caracteristicas de cada um,
sendo que a cada 15 dias passam
por uma pesagem para verificar a

evolucao e a taxa de conversao.

RESULTADOS - Os resultados
vao ser divulgados em duas eta-
pas: quando a prova completa 30
dias, e aos 60 dias, no dia 9 de
maio, quando havera o encerra-
mento, com o leilao dos animais
programado para o dia 14 de
maio no Recinto Ermelindo Bolfer.

RACOES E SUPLEMENTOS - Os
animais vao ser alimentados ex-
clusivamente com racao e suple-
mentos ~ minerais  sob  a
responsabilidade da Cocamar, que
participa pelo segundo ano se-
guido. Com arealizagao, a coope-
rativa pretende demonstrar a alta
gualidade de suas racoes e suple-
mentos minerais e fortalecer
ainda mais a sua marca na pe-
cuaria de corte.

PROVA - Realizada pela Socie-
dade Rural de Maringa, a prova é
patrocinada pela Cocamar e conta
com o0 apoio do Nucleo Nelore de
Maringa, Associagao dos Nelores
do Parana (Anel) e Selecao Gené-
tica.

PARTICIPANTES - Os criadores
gque competem na prova com

lotes de animais sao Ana Maria
Garcia Andreatta e conddéminos,
Ana Maria Garcia Andreatta e
Beto Goes, Marcio Meneghetti,
Ricardo Pulzatto, Cassio Mar-
tinho Tottene, Afranio Brandao e
condominos, José Antonio La-
guilo, Fernando Nery, Joao Ba-
tista Gomes Gatti e Marcel
Thuronyi.

Dia de Campo sobre Mandioca capacita produtores

No dia 21/3, em Guairaca (PR), a
Cocamar Cooperativa Agroin-
dustrial promoveu o 2° Dia de
Campo Mandioca, que contou
com palestras de varios especia-
listas, entre 0s quais Marcelo Ri-
beiro Romano e Rudiney Rin-
genberg, pesquisadores da Em-
brapa Mandioca e Fruticultura
(Cruz das Almas, BA).

MESA E INDUSTRIA - Atuantes
no campa avangado da Unidade
sediado no Centro-Sul, os en-
genheiros-agronomos falaram,
respectivamente, sobre o cultivo
de mandioca em faixas e varie-
dades de mesa da Embrapa, e
saobre variedades da Embrapa
para uso industrial,

UDT DE GUAIRACA - Com pro-
gramacao técnica sob responsa-
bilidade do Instituto de Desen-
volvimento Rural do Parana
(IDR-PR) e da Embrapa Man-
dioca e Fruticultura, o dia de
campo aconteceu na Unidade de
Difusao de Tecnologias (UDT) da
Cocamar em Guairaga, municipio
daregiao de Paranavai (PR), com
a participagao de cerca de 300
produtores e técnicos.

PROGRAMACAO - Tendo como
parceiros o Instituto de Desen-
volvimento Rural do Parana
(IDR/PR) e a Embrapa, o evento
constou de um giro técnico
onde foram abordados os se-
guintes temas: Cultivo de Man-

dioca em Faixas, com o Dr. Mar-
celo Romano, da Embrapg;
Novas Variedades para Indus-
tria, a cargo do Dr. Wilmar F,
Lima, do IDR/PR, e do Dr. Rud-
ney Ringenberg, da Embrapa;

Plantio Direto, com Rodrigo Liu
Vieira (IDR) e um representante
da Asa Implementos; comple-
tando, o Dr. Marcelo Romano,
da Embrapa, apresentou novas
variedades de mesa.
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ALMANAQUE

A principal safra de milho no pais € a de
inverno e a regiao de Maringa é pioneira

milho é um cereal surgido
ha mais de 7 mil anos no
México. Na época do des-

cobrimento das Ameéricas, em
1492, foi levado pelos espanhais
para a Europa, onde, por bastante
tempo, familias o cultivavam em
jardins apenas como uma planta
ornamental.

DIFUSAO - Coube ao império es-
panhol perceber o real valor alimen-
ticio dos graos do milho, difundindo
essa cultura, posteriormente, pela
Franca, Italia, sudeste da Europa e
norte da Africa. Foram os portu-
gueses as responsaveis pela difu-
sao do miho no restante do
continente africano e no Oriente,
sendo que o grao chegou a China
em 1516 e so ficou conhecido dos
Japoneses em 1775

MAIS PRODUZIDA - Atualmente, &
a cultura agricola mais produzida no
mundo. Os principais produtores de
milho sao Estados Unidos, Ching,
Brasil, Argentina e Uniao Europela.
Juntos, esses paises carrespondem
a quase 75% de todo o milho co-
Inido no planeta.

PIONEIRISMO - No Brasil, a principal
safra de milho é a de inverno, tendo
aregiao de Maringa como pioneira
no pais. Na década de 1980, afamilia
Dolphine realizou 0s primeiras expe-
rimentos em sua propriedade no
municipio de Floresta, demons-
trando sua viabilidade. Mato Grosso
é o principal produtor nacional, se-
guido do Parana

USO VARIADO - Hoje em dia, de-
vido aos seus diversos usos, o
milho tem grande contribuicao no

cenario econdmico, pois vai desde a
alimentacdo animal até a indlstria
de alta tecnologia. Cerca de 70% da
producao desse cereal no mundo
segue para alimentagao animal, e
em algumas regioes ele € 0 ingre-
diente basico para alimentagao hu-
mana.

PRODUTOS - Na sequéncia, alguns
produtos obtidos de forma direta

ou indireta do milho, que é empre-
gado em mais de 150 produtos in-
dustriais: acetato de calcio e
magneésio, adesivos (colas, pastas,
mucilagens, gomas), alcoois etilico e
butflico, herbicida natural e inseti-
cida, aluminio, amido e glucose, an-
tibioticos (penicilina), aspirina e ou-
tros medicamentos, baterias para
veiculos, bebidas gasosas, etanol,
0leo comestivel e racoes.

Jornada do Cooperado avanca na exceléncia do atendimento

Por meio da Jornada do Coope-
rado, a Cocamar desenvolve ini-
ciativas visando alcancar um
padrao de exceléncia no atendi-
mento e na prestacao de servigos
ao cooperado, realizando pesqui-
sas periadicas para aferir o seu
nivel de satisfacao, avaliando cui-
dadosamente cada sugestao ou
comentario recebidos e implan-
tando diversas melhorias.

EVOLUCAO - Ao analisar o in-
dice de NPS (Net Promoter
Score — Indice de Recomenda-
cao Fidelizacao) da cooperativa,
observa-se que desde o diag-
nostico realizado em 2020,
houve uma evolucao significa-
tiva. Na dltima pesquisa, reali-
zada no final de fevereiro, o
indice geral da Cocamar de NPS
foi de 79,9%, se classificando na
Zona de Exceléncia.
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MELHORIAS - Esse expressivo
indice é resultado de varias acoes
implementadas para atender as
oportunidades de melhorias
apontadas em cada pesquisa. Em
2021, gquando as melhorias im-
plementadas na Jornada do Coo-
perado iniciaram, foram 166
acoes; em 2022, esse ndmero
subiu para 232 e, em 2023, che-
gou a 359, totalizando mais de
700 melhorias até o momento.

ANSEIOS - A cooperativa esti-
mula 0s cooperados a se expres-
sarem nas pesquisas e nos
canais de atendimento, sendo as
reunioes, realizadas a cada seis
meses em suas camunidades,
também uma oportunidade para
ouvir seus anseios por melhorias,
0S Quais sao criteriosamente
analisados, visando conhecer a
viabilidade de implementagao.

PESQUISA NPS | FEVEREIRO 2024
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ACOES - Dentre as principais
acoes realizadas, temos: ainten-
sificacao da disseminacao de in-
formagoes de interesse em gru-
pos de WhatsApp, agilizando a
comunicacao; o fortalecimento
da certificacao na funcao para
formacao de colaboradores nos
programas trainees de supervi-
sores, gerentes e agronomos,

REGIONAL |

REGIONAL IV

@ cocamar
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. B
100% ~100% 100%  .100% 100%
. 79,9% .F
100% -100% 100%  -100% 100%

para melhor preparo da equipe de
atendimento; e a realizacao de
dias de campo levando em conta
0 que é mais interessante para o
produtor ver. Os indices de satis-
facao sao determinantes para
priorizar a expansao e o investi-
mento em melhorias, sempre de
acordo com o plangjamento es-
tratégico.



SICREDI DEXIS

Rally das Agroindustrias
capacita nove familias da regiao

Grupo aprendeu sobre gestao, estratégias competitivas, identificacao de diferenciais,
tipos de registros, requisitos sanitarios, viabilidade, planejamento e outros assuntos

projeto  Rally das

AgroindUstrias, ini-

ciativa do Instituto

de Desenvolvimento
Rural do Parana (IDR-Parana)
e Unidade Mista de Desenvol-
vimento Territarial  (UMDT),
com participacao da Universi-
dade Estadual de Maringa
(UEM) e da Sicredi Dexis, for-
mou nove agroindustrias que
toparam um desafio de quatro
meses de capacitacoes para
desenvolver seus negocios. A
cerimonia de encerramento,
com premiacao ao final, ocor-
reu na sede Sicredi Dexis, em
Maringa, em marco.

OFICINAS - De setembro a de-
zembro de 2023, em oito ofici-
nas o grupo aprendeu sobre
gestao, estratégias competiti-
vas, identificacdo de diferenciais,
tipos de registros, requisitos sa-

nitarios, viabilidade, planeja-
mento e diversos outros assun-
tos importantes para a pro-
fissionalizagao das agroindus-
trias. Sob a coordenacao da ex-
tensionista rural em Engenharia
de Alimentos do IDR-Parana,
Juliana Bittencourt e colabora-
cao da professora Sandra
Schiavi, da UMDT, desde agroin-
dustrias formalizadas a nego-
cios em fase de regularizagao
participaram do Rally. O grupo
contou com agroinddstria de
geleias paes e iguarias, cacha-
carias, doces em conserva, car-
nes, queijos, mel e derivados e
desidratados.

ESTRUTURAR - Ilvone Aguiar
Melani, do Sitio Sao José, parti-
cipou com a filha Nathalia. A fa-
milia & produtora de antepastos,
geleias e tomate seco, por
exemplo. “Conseguimos estru-

turar melhor nossa empresa e
aprendemos a pensar a divul-
gacao de forma estratégica. En-
tendemos o valor agregado do
nosso produto e o mercado que
existe’ diz.

COOPERATVISMO - O diretor-
presidente do IDR-Parana, Na-
talino Avance de Souza, desta-
Cou gue o caminho do sucesso
passa pela capacidade de se or-
ganizar. "Que bom ver um grupo
se unindo em busca de conhe-
cimento, por meio de um pro-
jeto que é resultado do am-
biente cooperativo que existe
em Maringa”

AGROINDUSTRIA - Rogério
Machado, diretor executivo da
Sicredi Dexis, ressaltou o ca-
rinho da cooperativa de crédito
pelas agroinddstrias. "Fomaos
fundados por 25 agricultores

em 1985, entao apoiamos o
projeto porque acreditamos
nesse publico. A agroindistria e
uma forma de olhar para o
agronegocio de uma maneira
diferente’

PARTICIPAQ@ES E RECONHE-
CIMENTO - Pelo desempenho
durante o projeto, foram pre-
miados: em terceiro lugar, o Sitio
Sao Francisco (Doutor Camar-
go); em segundo lugar, Apiarios
Wal-Luz (Maringa); e em pri-
meira colocagao, a agroindustria
Queijos Zanetti. Mencao hon-
rosa para Pacha Mama Agroe-
cologia (Ibipora) e para Vé Fina
Queijaria Artesanal (Nova Espe-
ranca). Completam o grupo de
participantes o Sitio Sao José
(Maringa), Sabor Caipira (Ita-
guajé), Cachaca Alonso (Manda-
guari) e Queijos Calvi (Doutor
Camargo).
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Classificados

VENDO COLHEITADEIRA Massey Fergusson 56-50, ndo cabinado, ano 1985-B, em
bom estado de conservacao, revisao em dia, lataria, mecanica e com pneus bons,
acompanha uma Espigadeira 4 linhas original da Massey Fergusson ano 1993. Valor:
R$40.000,00. Contato com Gilmar pelo fone 4499135-2934 (Vivo) ou4599929-1270
(Tim).

VENDO Trator Massey Ferguson 235, ano 1980, valor R$ 35,000.00, tratar com Ari
Bagatimnofone (43)99135-3659.

PULVERIZADOR DE LARANJA, (BERTO), Modelo Omega, 2.000 litros, - Cambé/PR.
Tratarcom4399936-06010u99936-0877.

ESPARRAMADOR ICOMAGRI no valor de R$ 10.000,00 e um PULVERIZADOR
JACTO 600 Litros no valor de R$ 15.000,00. Tratar com Vanderley Sanches 043
99616-8515.

PULVERIZADOR, Jacto Columbia, Modelo Ad18, ano 2003, Valor a combinar, Tratar
pelofone4399180-0173 comRodrigo.

PLANTADEIRA Fabricante Plant Center - Terracu-S 13000 Premier - com Titanium
13 linhas, valor pedido R$ 300.000,00. Contato pelo fone (44) 99977 1125, falar com
Marcos Antonio Fanhani.

PULVERIZADOR Eco Ranger da Kuhn, ano 2020, 18 metros de barra e comando
elétriconaaberturadebarraenaagua,novalorde R$ 105 mil,euma

PLANTADEIRA BALDAN, nove linhas, com botinha e disco duplo no adubo, ano
1999/2000, unico dono, perfeitas condi¢des. R$ 32 mil. Contato pelo telefone (45)
99924-7933.

PLANTADEIRA EcoPlant Center Terracis 11.000ano 2012, articulada, pivotada,
pipoqueira simples, marcador de linha, sensor semente, abre e fecha 1/2 Plantadeira
facdo dezarme, disco duplo e DESCOMPACTADOR de solo da Marca Panter
Terramax Ouro, 05 astes de 65cm entre aste de arrasto, ano 2018. Tratar pelo fone
(44)99973-2248, falar com Alcindo Boatto - Florai-Pr

PLANTADEIRA 11 linhas, Tatu, ano 2009, no valor de R$ 95.000,00, TRATOR NEW
HOLLAND, com 320horas,ano 2019, novalorde R$230.000,00, BAZUCA Tatu, ano
2019, no valor de R$ 60.000,00 e GRADE 18/28, ano 2020, no valor de R$ 52.000,00.
Tratar pelofone (043)99913-2811, falarcom Thomaz Steinbrecher.

PLANTADEIRA ABUDADEIRA modelo COP CAMH CSUPM400S-0913, 9linhas, ano
20/20 - marca Tatu, novalor de R$300.000,00. Tratar pelo fone (15) 99640-4959, falar
com Denise. Massari - Salto de Pirapora/SP

Cooperado,

esse espaco é seu.
Para anunciar, solicite ao
gerente de sua unidade.

VENDO CHACARA com 82.764m2, naestrada Jurupoca,a 1.500 metros do asfalto,
em Umuarama. Possui casa de madeira boa, curral de gado, energia elétrica, rodao
d'agua, formado de mombaca, 2.000 pés de eucalipto alonado e 7.000 pés de
eucalipto. Valor:R$ 550 mil. Tratarcom José Costa, tel.(44)99927-6678.

VENDO SiTIO com 58.4 alqueire, mais 02 alqueires de reserva legal, totalizando
60,4 alqueires, Sendo: 02 Alqueires com eucaliptos, 16 piquetes, mais 02 pracas de
alimentacao, mangueira, 03 casas, 02 Barracées, Area de lazer, sauna, pomar, toda
cercada (cerca arame liso - 06 arames). Tratar com Caroline - Araruna/PR - (44)
3562-1196.

VENDO SiTIO de 7,50 alqueires em Maringa, localizado na estrada Romeira,
pagamento com plano lavoura/soja, Valor 3.800 sacas de soja por alqueire, Tratar
com(66)981567387(Tim),(66)98102 6464 (WhatsApp).

VENDOPROPRIEDADE em Jaguapita-PR,com 35alqueiresde terraroxa, plantado
laranja, de porteira fechada. Tratar com Joao Ricardo Bortolassi, fone (43) 99930-
6562.

VENDOSITIO naestradado GuerraemMaringa, a3 kmdo Jardim Oriental,com7,5
alqueires. Forma de pagamento: 5.000 sacas de soja por alqueire. Interessados
entrar em contato pelo tel. 44 99103-6457, falar com Sérgio. OBS: prazo para
compradorque sejacooperadotradicionaldaCocamar.

Outros

VENDO Casa de alvenaria no centro de Cambé-PR. 230m2 de area construidaem
terreno de 588m2. Sem permuta. Contato: (44) 3354-5385 / 98856-7334. Tratar
comLuciana.

VENDO Sobradocom 202,40 m?, 3 dormitérios, no Jardim Oasis,em Maringa. Valor
R$ 600 mil. Tratarfone 44991025048.

VENDO Sobradocom220m2deareaprivativa, 3dormitérios,espacogourmetcom
churrasqueira, no Jardim Iguagu, em Maringa. Valor R$ 1.2 milhdo. Tratar fone 44
991011466.

VENDO CASANOVA, emFloresta, ValorR$ 160.000,00, Aceita-se trocaporimovel
rural. Pagamosadiferencadovalor. Tratarc/Denise Kobata4499917-0742.

VENDO CASAem Mandaguacu, de material, aprox. 70m2, na Rua Geraldo de Jesus
Ramalho, 244. Aceita-se caminhdo graneleiro no negocio. Valor: R$ 120.000,00.
Tratar4399665-68880u4399619-8884.

VENDO Imovel de dois andares em Londrina-PR, com 1260 m2 de area construida.
Possui 7 lojas e 24 salas comerciais. Valor a combinar. Tratar 43 3037-9788 ou 43
99997-2126.

VENDO Ford Ranger XLS 2.3, ano/mod: 2008/2009, gasolina 16 v, preta, vidro
elétrico, ar condicionado, pneus BF, 3 lugares, 148 mil km. Valor a combinar. Tratar
1899773-3540comJosélazaroTusco.

VENDO Belina 4x4, ano 1986, cor dourada, unico dono, roda livre, chave geral,
direcaohidraulica,impecavel. Tratar pelofone 433254-3441,com Osvaldo.

VENDO Fiat Toro 2019/19, diesel, 4x4, preta, cdmbio automatico, cabine dupla,
com94000km. ValorR$120.000.00. Tratar com Claudio José de Souza(41)99159-
5297.
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Novos Cooperados
do meés

UNIDADE COOPERADO UNIDADE COOPERADO UNIDADE COOPERADO
AGUA BOA - MT  CEZAR AUGUSTO BOJARSKI ICARAIMA ALEXSSANDRO ZAMPAR PORECATU LUIZ NICOLA DOS REIS
LEANDRO ANTONIO BOJARSKI
IPORA CHAMBERLAIN ANIS ABBUD FILHO PRESIDENTE MARCO ANTONIO B. COSTA CURTA
ALVORADA SUL  LUIS GUILHERME NUNES CANDIDO FERNANDO MIGUEL SCHERER PRUDENTE - SP
GILMAR DUTRA DA SILVA JUNIOR
ANGULO INES BLESSA SOARES JOSE LUIS MARCOMINI PRIMEIRO MARIA VANDA FAVARAO DA SILVA
NILSON FRANCHIN MAICON RODRIGO ROHLOFF DE MAIO SILVIA REGINA FREDERICO MIRANDA
PEDRO DE JESUS DIAS
APUCARANA ALEXANDRE ElJI HARADA ROSEMARIE DALLAROSA CASTANHO QUERENCIA CLEBERSON COLLI
CELIA APARECIDA MARCRI VALMIR VICENSI DO NORTE JOAO VICENTE DE OLIVEIRA
MABE AGROPECUARIA SA CASSIMIRO AMANCIO VIANA
SHIROSHI SAGAI LEONOR DENK VACELI RANCHO MAURICIO PEPINELLI
MARLI DA SILVA DE MIRANDA LICHTE MARCO ANTONIO DA CUNHA FILHO ALEGRE JULIO OSAWA
ARAPONGAS ADEMIR CARDUCCI IVINHEMA - MS  ANA MARIA S. ARTILHA FERREIRA SABAUDIA ELIZABETH APARECIDA HEREK
MILTON SERGIO BENELLI EDWARD JOSE BERNARDES JEFERSON OTONI
ROGERIO DE GODOY EVALDO JOSE BERNARDES MARCIA REGIA FAIOLA
RENAN MAKINIKS WALDIR VECCHIATE SANCHES
JAPURA HELIO FADONI
ASSAI ADONIAS PAES DAS CHAGAS JUNIOR LUANA CAMPOS FEITEN SANTA FE LEONARDO VEIGA
ALDINEI FUSCHIANI ODARI MONTOVANI NOGUEIRA
LUIZ CLAUDIO DE SOUZA LONDRINA ANTONIO ROBERTO BIANCHI
MARIA HERNANDES CAETANO MARCELO MALAGUTTI SANTA ISABEL IZABEL BARBOSA DA SILVA
LUIZ EDUARDO SANTOS P. CARVALHO DO IVAI JOSE TOZATTO
ASTORGA JOSE LUCAS GARCIA PEDRO ANTONIO RISSI
RODOLFO BENTO BERGAMO MARINGA CLAUDECI APARECIDA SALGUEIRO VALDEMAR HAAS JUNIOR
- - - MARIA DEIRENE PINTINHA JOAO JUNQUEIRA COMAR
CAMBE ANTONIO DAMIAO NETO MARIA SOLIDADE RODRIGUES TERUEL
FERNANDO DE SANTA CLAIRCE LUZIA S. PAGADIGORRIA SANTA MARIANA REGINALDO MATIASI
OSMAR MAZIERO BURATTO DIVINA SGORLON JORGE
SANDRO APARECIDO MILANI SAO JERONIMO  JASON ALVES BARBOSA
VALDECIR DAMIAO NAVIRAI - MS OSVALDO PONTIN DA SERRA PEDRO AUGUSTO BRITO CARNEIRO
CENTENARIO ANA MARIA MIRANDA PEREIRA NOVA ESPERANCA JOAO ADILSON PASQUINI SAO JORGE JOSE QUIRINO DOS SANTOS
DO SUL JERD ROBERTO CHICARELL JOSE CARLOS PASQUINI DO IVAI LEDA ROMAO M. F. CANUTO
CIANORTE AGROPECUARIA BURITI LTDA MARIA ELOANA PASQUINI PETRIS RODRIGO FELIPPE GASTALDONI
GUSTAVO MARCELO R. CHICONATO MARIO ALESSANDRO PASQUINI RODRIGO HERNANDES MAZZOTTI
MARLENE PISSOLATO SANDRA REGINA PASTRELLI
COLORADO JOSE RODERO BOFI WILSON ROBERTO PASQUINI -
BRUNA YUMI SAKAE SERRINHA AGROPECUARIA AG7L LTDA
DOURADINA LUCIMARA CASSIA AZEVEDO FERRE ISABELLE YURIE SAKAE ALEXANDRE DA SILVA
NICHOLAS MARTINS DE MELLO =
RENAN CASSIO ZADINELLO NOVA FATIMA EDENILSON LOURENCO SERTANEJA PIETRO AUGUSTO RUY CERCHIARI
ROGERIO ZADINELLO
VINICIUS HENRIQUE B. SANCHEZ OURIZONA MARIA DE FATIMA ALVES TAMARANA JOSEILDO SIMAO DOS SANTOS
WILLIAM SOARES MASCHIETTO MARIA ROSA FERREIRA ALVES
PAICANDU ANA MARIA DA SILVA GARRIDO MANOEL RODRIGO CHIMENES
DOUTOR MARCOS PAULO FULANETI FERRUDA
CAMARGO MARIA ANON MARCUSSO PALMITAL - SP MARIA CRISTINA LEONE PERALES TAPIRA MARCOS TREVIZAN
FLORAI DEOLINDA DE ROSSI MATTERA PARAISO NORTE JOAO PEDRO TORMENA MAGALHAES TUNEIRAS GILBERTO DOMINGUES DE ALMEIDA
SILAS EDUARDO GOMES DO OESTE SILVANO BEZERRA DA SILVA
MARIA SILVIA MONTEIRO T. FREITAS PARANACITY HERNANDES JACOMO
AMANDA FERRAREZI VIDOTTI UMUARAMA MARCO ANTONIO AZEDO
FLORESTA NILZA RIBEIRO MIRIAN FERRAREZI VIDOTTI MARISA DE ALMEIDA FONTANA

RECICLAR EPRECISO
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MARINGA « PARANA« BRASIL
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MEMORIA

O que fazemos em vida,
ecoa pela eternidade

Em memoria daqueles que deixaram seu legado na historia da Cocamar,

falecidos entre 20/02/2024 e 20/03/2024

Paulo Dias Aparecido Ulian

% 05/03/1945 1 17/12/2023 * 14/03/1935 1 27/02/2024
Cooperado da Unidade de Londrina Cooperado da Unidade de Colorado
desde 08/11/2010 desde 19/10/2000

Joao Edemar F. Frederich Gesner Fontana Junior

Cooperado da Unidade de Lupiondpoalis Cooperado da Unidade de Mirante do
desde 24/04/2019 Paranapanema - SP desde 30/06/2023
Jodo F. dos Santos Domingos Sartori

% 17/04/1969 t 25002/2024 % 25/05/1939 t 28/02/2024
Cooperado da Unidade de Tuneiras Cooperado da unidade de Arapongas
do Oeste desde 26/06/2019 desde 21/07/2010

Fernando Lourengo Dias Maria Santina M. Brina

% 17/08/1963 T 26/02/2024 % 01/10/1946 T 28/02/2024
Cooperado da Unidade de Terra Boa Cooperada da Unidade de Doutor
desde 06/06/1986 Camargo desde 26/03/2004

P PiSCiCU’fura :;olgll;?l?:os (44)3263'4445

I PIRACEMA 99914-4445¢

CRIAR PEIXES E NOSSA PAIXAO Venda de Alevinos cultivados
—_ —— &= o e nativos, Filé de Tilapia,

- o Aeradores, Acessorios, temos
¥ tudo o que vocé precisa para
a criagao de peixe.

O melhor Filé de Tilapia
fresco da regido.

Av. Kakogawa - 2306 - Jardim Cidade Campo - Maringa - PR

LEILOES JUDICIAIS DE FAZENDAS NO BRASIL!

5.927ha, CANABRAVA/MG  &s 17.782.590.00

338ha, SITIO ABADIA/GO  ss 3.390.000.00

SQ Y 2.284ha, NATIVIDADE/TO s 2.832.600.00
37" 207ha, CACHOEIRADAPRATA/MG ss 2.386.520.0
1.383ha, MATEIROS/TO rs 1.729.241.00

92ha, CAMAPUA/MS s  828.000.0

Centenas de fazendas leiloadas, temos
essas e outras MELHORES que essas!

leiloesjudiciais.com.br

Maria do Carmo F. Oliveira

% 05/10/1952 t 28/02/2024

Cooperada da Unidade de Santa Mariana
desde 21/11/2014

Sebastido Valentim Rodrigues
% 01/04/1938 129/02/2024

Cooperado da unidade de Assai
desde 17/11/2020

Edvania Ap. Dias Fontana

% 07/06/1968 t 08/03/2024

Cooperada da Unidade de Rancho Alegre
desde 18/03/2021

& cocamar

Osério Novi
% 10/08/1933 1 14/03/2024

Cooperado da unidade de Astorga
desde 16/11/1999

Wilson Miotto
% 16/09/1956 1 17/03/2024

Cooperado da Unidade de
Rolandia desde 21/10/2010

Geraldo César Roveri

*01/01/1960 T 19/03/2024

Cooperado da unidade de Atalaia
desde 27/03/2023

n cocamarcooperativa

@ cocamar.com.br

FERRAMENTAS

XX vETISA

METISA.COMBR @ METISAOFICIAL
A ESSENCIA QUE FORTALECE.

Jornal Cocamar | 27




SADOS COCAMAR MAQUINAS

Ano 2008,
marca New Holland,
modelo TM 165

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2019,

marca Stara, modelo
Brava+Electra 7980,
com 16X50

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2015,
marca New Holland,
metal C, com 13X45

TRATOR

Ano 2021,

marca John Deere,
modelo 5080E,
cabine original,
850hs

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2022,
marca John Deere,
modelo 615C

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2021/22,

marca Green System,
modelo Pl 1013A,
13X45

DISTRIBUIDOR
DE NUTRIENTES

Ano 2022,
marca Green
System DN 1006

PLATAFORMA
DE MILHO

modelo 611C, 11X45,
com sensor de altura,
com engate Multicooper

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2019,

marca Stara,

modelo Brava+Electra
7980, com 16X50

DISTRIBUIDOR
DE NUTRIENTES
ORGANICO

Ano 2021,
marca Sollus,
modelo Spander 12.0

PULVERIZADOR
AUTOPROPELIDO

Ano 2011, marca Stara,
modelo Gladiador

2700 litros, piloto e GPS,
com 27 metros de barra

PLANTADEIRA

Ano 2013,
marca John Deere,
modelo 1113, com

tanque inoculador

PLATAFORMA
DE CORTE

Ano 2017,

marca John Deere,
modelo 635

de 35 pés

PULVERIZADOR
AUTOPROPELIDO

Ano 2016, marca Kuhn
modelo Stronger 3000,
com 30 metros de barra,
piloto e GPS

PLANTADEIRA

Ano 2012,
marca John Deere,
modelo 1111

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2017,
marca Vence Tudo,
modelo Bocuda 13X45

PULVERIZADOR
AUTOPROPELIDO

Ano 2016,

marca PLA 125J

27 metros de barra,
1665hs de motor,
540hs de barra

PLANTADEIRA

Ano 2021, Planticenter,
Terragus Premier 13X45,
pantografica, articulada,
discos e facdo, marcador de
linhas, desarme automatico,
caixa extra, Titanio,

monitor de sementes

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2013,
marca Tatu Marchesan,
11 linhas, PMT 4600

PULVERIZADOR
AUTOPROPELIDO

Ano 2020,
marca Stara 3.0

PLANTADEIRA

Ano 2020,
marca Tatu Marchesan
Ultra Flex

PLATAFORMA
DE MILHO

Ano 2021,

marca Stara, modelo
Brava+Elektra 5880 13X45,
especial para John Deere

PULVERIZADOR
AUTOPROPELIDO

Ano 2016, marca Stara,
modelo Imperador,
3100 litros, 4X4 hidro,
30 metros de barra,
Piloto e GPS

PLANTADEIRA

Ano 2022,
marca John Deere,
modelo 1113

baaaadd LI T

Cocamar Maquinas

JOHN DEERE

Se interessou?

Entre em contato pelo

ou pelo

@;Lm

WhatsApp (44) 99706-0089 © QR Code @



