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Além de obterem muito conteudo técnico, os cooperados
aproveitaram as boas condicoes oferecidas no Balcao Premiado
para a aquisicao de insumos destinados as culturas de inverno

e anteciparem os da safra de verao 2026/27 e ainda concorreram
a uma variedade de prémios, incluindo um trator 5060E John Deere
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EXPORTACAO

Cocamar presente na
Gulfood 2026 em Dubai

Brasil foi representado com destaque para carnes e aves, bebidas,

graos e pulses, além de alimentos preparados e processados,
com inumeras oportunidades para produtos brasileiros

A Gulfood 2026, a maior feira
de alimentos do Oriente
Medio, promovida em Dubai,
nos Emirados Arabes Unidos,
de 26 a 30 de janeiro, reuniu
mais de 5 mil expositores de
120 paises.

COCAMAR - A Cocamar foi
uma das empresas brasileiras
participantes que apostam
em um mercado em expan-
sao. Em seu estande, a coo-
perativa apresentou sua linha
de produtos, com énfase para
néctares de frutas, bebidas a
base de soja e molhos.

ALIMENTOS - O evento des-
tacou a importancia do Brasil
na oferta de alimentos, espe-
cialmente em um momento
em que a regiao do Golfo,
com alta densidade popula-
cional e forte dependéncia de
importagcao de alimentos, se
torna uma estratégica refe-
réncia comercial para a Asia,
Europa e Africa.

FEIRA - A feira aconteceu si-
multaneamente no Dubai
World Trade Centre e no
Dubai Exhibition Centre. O pri-
meiro concentrou carnes,

proteinas e bebidas, enquan-
to o segundo abrigou graos,
pulses, e segmentos emer-
gentes de alto valor agre-

gado, como inovacao ali-
mentar, sustentabilidade, tec-
nologia para a industria e star-
tups.

NEGOCIOS - O Brasil foi re-

presentado em ambos o©s
centros, com destaque para
carnes e aves, bebidas, graos
e pulses, alem de alimentos
preparados e processados.
Segundo o Perfilde Comercio
e Investimentos da ApexBra-
sil, foram prospectadas inu-
meras oportunidades para
produtos brasileiros.

( @ cocamar

Estrada Oswaldo de Moraes Corréa, 1.000, Fone:
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Luiz Lourenco (presidente), Luiz Pio Lonardoni
(vice-presidente), Afonso Akioshi Shiozaki (diretor-

César Pacheco Formighieri, Cleber Veroneze Filho,
Volpato, Luis Anténio dos Reis, Luiz Henrique

e Valdomiro Peres Junior

Conselho de Administracao (2022/2025)

secretario), Adalto Lazarin, Anderson Rufato, Antonio
Fred Frand Frandsen, Johny Nakashima, José Rogeério

Pedroni, Paulo Vinicius Tamborlim, Sérgio Luis Viudes
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Danilo Paiva Trugilo, Guilherme Martins Gomes dos
Santos, Leandro Camillo (efetivos), Natalia Tormena,
Ricardo Cypriano, Vadeir José Pereira (suplentes).

Diretoria Executiva

Divanir Higino - presidente
José Cicero Aderaldo - vice-presidente

Superintendentes

Alair Zago - Administrativo e Financeiro
Osmar Liberato - Operacoes
Leandro Cezar Teixeira - Relagdo com o Cooperado
Anderson Aves Bertolleti- Negocios
Arquimedes Alexandrino - Concessionarias

Gerar valor ao cooperado, assegurando
a perpetuacéo da cooperativa.do

Crescer com rentabilidade

+ Seguranga * Integridade - Pessoas
+ Eficiéncia - Sustentabilidade

Politica Integrada da Qualidade

Estamos comprometidos com a obtengao de
resultados e a sati ao de nossos cli e
cooperados, através da melhoria continua de
nossos processos orientados pelos principios da
Governanca Cocamar.

1. Lideranga e governanga. 9. Qualidade e Seguranga
2. Estratégia e resultados. do Produto,

3. Riscos. 10. Processos.

4. Relacdes com partes 11. Cadeia de Suprimentos.
interessadas. 12. Melhoria.

5. Cooperativismo. 13. Pessoas.

6. Mercado. 14. Saude e Seguranga
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8. Ambiental.
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15. Informacao.
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PALAVRA DO PRESIDENTE

Tudo o que os cooperados
precisam, eles encontram
na Cocamar

Seguranga, solidez, bom atendimento, pagamento a vista, as melhores
condigcoes para a compra de insumos e orientacao técnica especializada

para obterem o melhor resultado possivel em seus negocios

Em sua 36% edicao como
evento tecnico de grande re-
levancia para os produtores
cooperados, sempre com
muitas novidades, o Safratec
cumpriu seu objetivo de pro-
mover a indispensavel transfe-
réncia de conhecimentos e
tecnologias e foi tambem uma
oportunidade para a realiza-
cao de excelentes negocios.

Com 0 nosso proposito de
gerar valor para o cooperado,
empenhamo-nos ado Maximo
para fazer um Safratec im-
pactante, relevante e total-
mente direcionado para gerar
renda ao produtor, cuja evo-
lucao, no sentido de alcancar
mais produtividade, rentabili-
dade e uma eficiente gestao
de custos, depende de sua
presenca em realizacoes cui-
dadosamente preparadas co-
Mo essa, focadas nas carac-
teristicas e desafios da ativi-
dade agropecuaria regional.

Se por um lado nao &€ possivel
interferirmos no clima e no
mercado, por outro fazemos
a nossa parte no sentido de
ajudar os produtores a explo-
rarem todo o potencial das la-
vouras. A cooperativa cum-
pre, assim, o seu papel para
que obtenham o maior re-
torno possivel.

Portanto, os cooperados pre-
cisam acompanhar os even-
tos técnicos organizados ao
longo do ano em suas unida-
des e priorizar 0s seus nego-
cios na Cocamar, onde pro-
dutos das marcas mais re-
conhecidas do mercado sao
oferecidos em condicoes al-
tamente competitivas.

E no momento em que a co-
lheita de soja vai ganhando
impulso, vale ressaltar a histo-
rica confiabilidade do produ-
tor na Cocamar, onde, ao de-
positar sua safra, ele encontra
seguranga, solidez, bom
atendimento, classificacao
Jjusta e pagamento a vista no
ato da fixagao.

Com uma gestao de exceléen-
Cia, transparente, que cos-
tuma ouvir os cooperados em
suas decisdes, a Cocamar
apresenta um crescimento
sustentavel

A proposito da sustentabili-
dade, esta edicao do Jornal
Cocamar revela que mesmo
em uma pequena area uma
familia de cooperados conse-
gue crescer a partir do ma-
nejo adequado do solo e da
adocao de praticas que cul-
minam com alta produtivi-
dade de soja, alem de uma

eficiente gestao de custos e
diversificacao de negocios.
Tudo sob a orientacao espe-
cializada e a participacao
100% Cocamar. Vale a pena
conhecer.

Em sintese, como resulta-

Se porum lado
nao é possivel
interferirmos
no clima e no
mercado, por
outro fazemos
a nossa parte
no sentido de
ajudar os
produtores a
explorarem todo
o potencial das

lavouras.

do da forca dos cooperados,
a Cocamar coloca ao al-
cance deles tudo o que ne-
cessitam para a superagao
de seus desafios. Valorize
cada vez mais a cooperativa:
ela e, afinal, o seu porto se-
guro.

Divanir Higino,
presidente da Cocamar

@ cocamar | Jornal de ﬂ
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Familia Sanches é
referéncia em soja e leite

Pequena propriedade em Pitangueiras mostra que com tecnologia
e um assessoramento técnico adequado é possivel driblar as
cotagoes desfavoraveis para ambos os negocios

Tamanho nao € documento
para quem conduz seus nego-
cios com altas medias de pro-
dutividade. Em uma peguena
area de 20 alqueires - equiva-
lente a 48,4 hectares — em Pi-
tangueiras (PR), a familia San-
ches esta a frente de um inte-
ressante modelo produtivo ba-
seado no cultivo de soja e na
pecuaria de leite. O Rally Coca-
mar foi la para conhecer.

MEDIAS ELEVADAS - Os nu-
meros impressionam. A consi-
derar pelo bom desenvol-
vimento das lavouras de soja
nesta safra, a estimativa € de
uma colheita superior a do ano
passado, quando fechou em
180 sacas por alqueire (74,3
sacas na medida em hectare).
‘E dai para mais’, afirma, satis-
feito, o produtor Luciano André
Sanches, de 47 anos.

@ /cocamar
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DRIBLAR - No leite, com 48
vacas holandesas em lacta-
cao, de um total de 102, a
media diaria € de 1.600 litros,
entregues para um laticinio de
Arapongas, o que da 33 litros
por animal. Nas duas ativida-
des, 0os numeros estao acima
dos padroes regionais e mos-
tram que com tecnologias e
um assessoramento técnico
adequado € possivel encontrar
caminhos para driblar o atual
momento de cotagoes desfa-
voraveis para ambos 0s nego-
Cios.

APOIO TECNICO - A familia
Sanches conta com © apoio
tecnico da Cocamar: na pe-
cuaria leiteira, tem a assisténcia
da medica-veterinaria Marcia
Kuster, que atende a regiao; e,
na soja, do engenheiro agro-
nomo Robson Rodrigues, da

unidade local da cooperativa. A
propria familia cuida de tudo,
se revezando nas tarefas e,
alem de Luciano, estao envol-
vidos nas atividades os pais
dele, Augusto e Zenaide, a es-
posa Angélica e o casal de fi-
lhos Otavio e Giovana.

BEM-ESTAR ANIMAL - Tradi-
cionais na pecuaria leiteira, ha
pouco menos de dois anos 0s
Sanches mudaram a forma
como vinham conduzindo a
atividade e os resultados nao
demoraram a aparecer. Em vez
de manter o gado leiteiro so-
mente a pasto, eles construi-
ram um pavilhao equipado
com ventiladores e até mesmo
um aspersor para, durante al-
gumas vezes ao dia, o rebanho
se refrescar. ‘E o investimento
que fizemos em bem-estar
animal’, explica Luciano.

ALTA PRODUGAO - O produtor
cita que sao praticamente as
mesmas vacas de quando se

trabalhava s6 com o pastegjo. A
diferenca € que pelo modelo
anterior, devido as altas tem-
peraturas, elas nao ficavam
confortaveis: nas horas mais
quentes, procuravam se abri-
gar debaixo de arvores e a pro-
ducao nao era muito superior a
20 litros/dia. Agora, com som-
bra, agua fresca e comida no
cocho, a média pulou para 33.
“Temos vacas que produzem
60 litros por dia’, acrescenta o
produtor.

PILARES - 'A familia € muito
zelosa quanto aos pilares da
pecuaria leiteira, que sao 0s
cuidados com a genética, a
nutricao e a reproducao’, sa-
lienta a médica-veterinaria
Marcia Kuster. Alem da assis-
téncia técnica, a cooperativa
entra com a parte nutricional,
fornecendo a racao, alem de
medicamentos e outros insu-
mos. ‘A ragao faz a diferenca
pela qualidade’, observa Lu-
ciano.



RECEPTIVIDADE - ‘A familia
Sanches € muito receptiva a
novas tecnologias’, afirma o
agronomo Robson, ao ressaltar
a sua adesao, ha muito tempo,
por exemplo, ao consorcio
milho e braquiaria no inverno,
seguindo orientagcao da Coca-
mar. Eles fazem, também, o
manejo sustentavel do solo,
com analises periodicas para
as correcoes e a reposicao de
nutrientes. “O Nosso recorde de
produtividade foi uma media
geral de 193 sacas por al-
queire’, destaca Luciano, que
ouviu de Robson: “do jeito que
as lavouras estao, € ate possi-
vel gue os numeros cheguem
perto disso”.

TEM QUE GOSTAR - Augusto,
0 pai de Luciano, comenta que
para ter sucesso na pecuaria
leiteira, o produtor tem que
gostar da atividade: "Hoje é
tudo muito tecnificado, mo-

derno, mas precisa cuidar bem
e observar o comportamento
dos animais”. Segundo ele, o
rebanho holandés e produtivo,
mas exigente.

TODA FAMILIA - Luciano ex-
plica que a producgao leiteira
exige o envolvimento de toda
a familia, mas vale a pena,
pois a atividade assegura uma
renda mensal, possibilitando
que se tenha mais tranquili-
dade para planejar a comer-
cializacao da soja. No inverno,
a producao de milho - 280
sacas por alqueire (115/7/hec-
tare), em media - € toda dire-
cionada para silagem, um
trabalho sempre realizado em
mutirao pela familia e paren-
tes que residem na mesma
regiao.

PARTICIPANTES - Na viagem
a Pitangueiras, a 65km de Ma-
ringa, o Rally Cocamar de
Produtividade foi acompa-
nhado pela equipe do pro-
grama RIC Rural. E, na pro-
priedade, alem da medica-
veterinaria Marcia Kuster e do
engenheiro agronomo Rob-

son Rodrigues, participou
também da visita o gerente
da unidade local da Cocamar,
Gilson Souza.

SERIEDADE - “Luciano e sua
familia levam a administracao
do negocio muito a sério. Ava-
liam constantemente a rela-
cao custo-beneficio dos in-
vestimentos, mantendo um
bom equilibrio das despesas,
evitando gastos desnecessa-
rios e sem recorrer a falsa
economia. Além disso, Lu-
ciano e o Sr. Augusto sao pes-
soas extremamente positivas
e grandes parceiros nos ne-
gocios’, assinala Gilson.

RALLY - O objetivo do Rally €
conhecer e difundir as boas
praticas agropecuarias. Pa-
trocinam a realizagao: Cor-
teva, Sicredi Dexis, Ferti-
lizantes Viridian e Nissan
Bonsai Motors.
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Proteja sua safra com o Custeio
e Seguro Safrinha da Sicredi Dexis!

Garanta mais seguranca e
rentabilidade para sua lavoura.

Com o Custeio Milho Safrinha, vocé financia sua
producao com facilidade. E com o Seguro Safrinha,

protege sua safra contra imprevistos como geadas e
secas.

Entre em contato com a Sicredi Dexis
e descubra como podemos impulsionar sua producao!

Sicredi Dexis

o2 Sicredi



FAMILIA DEZOTI

Varias geracoes no
agro a partir do café

Eles se mudaram para Cambe, entao Nova Dantzig, em 1939.

E, na regiao, praticamente todo agricultor sé tinha olhos para a cafeicultura

Em 1936, quando comprou
um lote de terras no entao pa-
trimonio de Nova Dantzig, hoje
a cidade de Cambeé, a familia
Dezoti, de origem italiana, co-
megou a projetar seu futuro no
norte do Parana. Morando em
Bernardino de Campos (SP),
0s imigrantes Antonio Ramine-
lli e seu irmao Basilio Raminelli
nao tiveram duvidas quando
ouviram falar das terras ferteis
que podiam ser compradas
com facilidade para cultivar o
ouro verde da época, o cafe.

CARA E CORAGEM - Eles ad-
quiriram uma propriedade
com 30 alqueires de cafe
plantado e 20 casas de colo-
nos e, em 1939, se mudaram
para o Parana. Foiassim, com
a cara e a coragem gue, na-
quele ano, trés geracoes dos
Dezoti seguiram rumo ao ser-
tao paranaense. Entre eles,
Eugénio, genro de Antonio, e
sua esposa Maria. O casal
trouxe os seus quatro filhos,
ainda criangas.

EXPANSAO - O tempo correu
depressa: Nova Dantzig, que
havia surgido em 1931 e rece-
bido a estrada de ferro no final
de 1935, passou a ser denomi-
nada Cambé durante a Se-
gunda Guerra; os cafezais
expandiram-se a perder de
vista e a familia de Eugénio e
Maria cresceu com a chegada
de outros cinco filhos.

REFORMA AGRARIA - Deten-
tora de uma vastidao de terras,
a Companhia de Terras Norte

Acesse o
.« QRCodee
- assista uma §
& reportagem

do Parana (CTNP), de capital
britanico, promoveu uma ver-
dadeira reforma agraria e foi a
responsavel pelo impulso ini-
cial do desenvolvimento da
regiao. Quem fala sobre isso &
Acelino Dezoti, um dos filhos
de Eugénio e Maria. “Foi tudo
muito bem-organizado. Em
Sua maioria, os lotes eram ser-
vidos por uma estrada na ca-
beceira e corrego nos fundos’,
comenta. E, para incentivar os
compradores, a Companhia
entregava as terras com uma
pequena parte desmatada.
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Acelino e Nair, ao centro, ladeados pelo engenheiro agrénomo

Manolo Tramontina, da Cocamar, e o filho Vlademir

AINDA PEQUENO - Acelino
tinha dois anos em 1939
quando foi trazido para o
Parana e até onde sua me-
moria alcanca, ia para a roga
ainda muito pequeno em
companhia dos pais e irmaos.
Anos depois, quando retor-
nava da escola, ia direto para o
cafezal, porque servico tinha
de sobra.

CASAMENTO - No inicio de
1063, Acelino se casou com
Maria Nair Campanholi, tam-
béem de origem paulista, cuja

familia mudou-se para o Pa-
rana em 1950, vinda de Jau.
Dessa uniao, nasceram trés fi-
lhos: Vlademir, hoje produtor
de graos; Wagner, medico-ve-
terinario, e Vania, enfermeira.
Eles encheram a familia de
netos. Acelino e Nair residem
na Estancia Santa Maria, um
belo recanto repleto de me-
morias e praticamente dentro
da cidade, com destague para
O casarao construido ha 85
anos por Eugénio, onde remi-
niscéncias dagueles tempos
estdo portoda parte. P

@ cocamar | Jornal de a
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Garanta o melhor desempenho
para seu maquinario com as pecas
para colheita GTOP-GER!
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FAMILIA DEZOTI

Varios povos em Cambeé

Acelino conta que imigrantes
de varias nacionalidades par-
ticiparam do desbravamento
de Cambeé, entre os quais po-
loneses provenientes de
Dantzig, japoneses e outras
levas de procedéncia euro-
peia. Todos so tinham olhos
para o cafée.

TEMPO DIFICIL - Igualmente

oriundos da Italia, os avos pa-
ternos e maternos de Nair
(pela ordem Fortunato Cam-
panholi e Lucia Rigi, e Gus-
tavo Crespi e Albina Trento)
também se fixaram em terras
paranaenses. ‘Foi um tempo
dificil, de muito trabalho, mas
0s sitiantes nao passavam ne-
cessidades, havia fartura, pois
produziam de tudo nas entre-

linhas do café’, observa Nair,
esposa de Acelino.

APROVEITAMENTO - Se-
gundo ela, muita coisa se
aproveitava, tambem, em
forma de conservas, compo-
tas e doces. E ndo ha como
esquecer da carne de porco
guardada na lata, "uma deli-
cia’. As roupas eram lavadas

Oportunidades para todos

Antoénio, o avd de Acelino,
plantou um cafezal e repas-
sou 3 mil pés para que o
genro Eugénio comecasse a
vida. Era assim: cada filho, que
equivalia a uma enxada, tinha
direito a 3 mil cafeeiros. Pelo
costume da época, mulheres
e filhas, embora trabalhassem
iguais aos homens, nao eram
consideradas enxadas.

PE DE MEIA - Como o café
dava dinheiro, em alguns
anos Eugénio teria a oportuni-
dade de fazer um pée de meia
e adquirir o proprio pedaco de
chao, como aconteceu.

MUITO TRABALHO - Segun-
do Acelino, guem nao conse-
guia comprar terra, se mu-
dava para o Parana assim
mesmo e, persistindo no tra-
balho, logo alcancava seu ob-
Jjetivo. Muitos, primeiramente,
se tornavam formadores de
cafe: faziam um acordo com o
proprietario da terra e a rece-
biam ainda sob o mato. Entao,
derrubavam, plantavam café
e exploravam a cultura por
quatro anos, sendo deles in-
clusive o que cultivassem nas
entrelinhas.

BOM NEGOCIO - “Por muito
tempo o café foi um bom ne-
gocio, a terra era barata e

podia ser paga ao longo de
anos com a propria produ-
cao’, explica. Tambem havia,
na epoca, as figuras do me-
eiro e do porcenteiro. Eles en-
travam em acordo com o0s
donos de sitios para trabalha-
rem por quatro anos. En-
quanto o primeiro dividia os
custos e a colheita, o se-
gundo ficava com 40% da
safra.

EMPREGADOS - Ja os empre-
gados moravam com suas fa-
milias nas casas de colonia,
onde tinham direito a um
quintal e, nele, colocar uma
cabeca de gado, um cavalo,
criar galinhas, ter um chiquei-
ro de porcos, manter horta e
plantas frutiferas. "“Quando os
colonos recebiam o salario,
subiam num caminhao, iam
para a cidade fazer as com-
pras do més e cada qual vol-
tava carregando um saco’
relembra. Alguns, tambem,
aproveitavam para levar arroz
em casca e beneficiar na ci-
dade.

BENZEDEIRA - ‘Havia me-
dico, mas as familias daquela
época preferiam curar as
doencgas com benzedeiras e
ter os filhos com parteiras”,
cita Acelino. A comunicacao
com parentes distantes ficava

sujeita a um longo atraso. Te-
lefone, nem pensar. E as car-
tas, geralmente, podiam de-
morar semanas para chegar
ao destino.

GEADAS - Quanto as temiveis
geadas, ele diz que os produ-
tores de verdade nao se aba-
tiam tanto, apos uma frus-
tracao, ao contrario dos aven-
tureiros. Se estes so falavam
em se desfazer das terras e ir
embora, aqueles logo conse-
guiam dar a volta por cima e,
por uns tempos, sobreviver
do que tinham plantado no
meio do cafe.

na mina e Nair explica: "Pra
tirar o encardido e a sujeira, so
fervendo”.

DESCANSO - Mas, o0 povo se
divertia e nao via a hora de
chegar o sabado, dia de baile,
o0 domingo, para ir a missa, a
venda, jogar ou assistir fute-
bol, passear na praca da igreja
ou ir ao cinema.

SUPERAGAO - Os Dezoti en-
frentaram varias geadas, in-
céndios devastadores e ate
mesmo o ataque de nuvens
de gafanhotos. Mas, perma-
neceram firmes. Eles so6 de-
sistiram do cafe, a exemplo
da grande maioria dos produ-
tores, em 1975, quando so-
breveio a geada negra. A
partir de entao, a soja, antes
mantida como uma cultura de
pouca importancia no meio
do café, avancou rapida-
mente, passou a imperar nos
campos e a agricultura se
modernizou. Mas ai comega
uma outra historia.

@ cotamar | Jornal de a
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SAFRATEC 2026

Balcao Premiado
embala muitos negocios

Publico aproveitou as boas condicoes oferecidas para a
aquisicao de insumos destinados as culturas de inverno
e antecipar os da safra de verao 2026/27

Marcado pelo Balcao Pre-
miado de Negodcios, uma de
suas principais novidades, o
Safratec 2026 - promovido de
5a 7/2 na Unidade de Difusao
de Tecnologias da Cocamar
Cooperativa Agroindustrial em
Floresta, regiao de Maringa
(PR), recebeu mais de 7 mil vi-
sitantes, entre produtores e
técnicos provenientes de de-
zenas de municipios do Pa-
rana, Sao Paulo e Mato Grosso
do Sul.

NEGOCIOS - Ao longo dos
trés dias, o amplo Espaco Co-
camar - localizado no centro
da feira - concentrou estandes
de negocios da cooperativa,
onde o publico aproveitou as
boas condicdes oferecidas
para a aquisicao de insumos
destinados as culturas de in-
verno e antecipar, tambéem, os
da safra de verao 2026/27.

OUTROS ITENS - Entre outros
itens, as vendas abrangeram,
ainda, combustiveis, fertilizan-
tes da linha Viridian, sementes,
drones, sistemas de energia
solar e equipamentos de irri-
gacao. Os visitantes puderam
também comprar produtos da
linha de varejo da Cocamar,
COMO carnes especiais, bem
como degustar cafe e molhos.

PREMIOS - Quem fez suas
compras no Balcao de Nego-
cios durante o Safratec con-
correu a uma variedade de
prémios, incluindo um trator
5060E John Deere. A lista de

Jornal de
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ganhadores esta no final desta
materia.

TECNOLOGIAS - Aberto das 8
as 17h e tendo como desta-
ques, ainda, a participacao da
concessionaria Cocamar Ma-
quinas/John Deere, apresen-
tando seus maquinarios e
eqguipamentos, e mais de 30
empresas fornecedoras com
seus estandes, alem de insti-
tuicoes de pesquisa trazendo
muito conteudo técnico, o Sa-
fratec se fortalece como um
importante centro de nego-
cios ao oferecer inumeras
oportunidades, sem deixar de
lado o objetivo de transferir
tecnologias e conhecimentos,
conforme explica o presidente
do Conselho de Administra-
cao, Luiz Lourenco.

SOLUGCOES - ‘Temos uma
discrepancia de produtivi-
dade de graos na nossa re-
giao e o trabalho da Cocamar
€ ajudar os cooperados a ele-
varem suas medias. O Safra-
tec tem solucdes para fazer
com que o produtor colha
mais na mesma area’, afirma
Lourenco. ‘E € quase uma ob-
sessao nossa quando falamos
de manejo de solo (um dos
protocolos do evento)’, acres-
centa, ao explicar que nem
todos os produtores se preo-
cupam em fazer a corregao e
a reposicao de nutrientes me-
diante analise, o que seria ba-
sico.

LANGAMENTOS - “Temos ino-
vado no Safratec e o principal
foco é o cooperado, o dono da

cooperativa, mas com novida-
des também para o publico
urbano’, comenta o superin-
ten- dente de Negocios, An-
derson Bertolleti, que chamou
atencao para dois lancamen-
tos na feira, pertinentes ao
segmento de carnes: hambur-
gueres e almondegas. Produ-
tos que, em breve, estarao
disponiveis também nos su-
permercados.

PROJETO ILPF - O Safratec foi
palco tambeém do langamen-
to, no Espaco Pecuaria, de um
projeto voltado a difusao do
sistema de Integracao la-
voura-pecuaria-floresta (ILPF)
na regiao noroeste do Parana,
a ser conduzido a partir de
marco pela Cocamar e sua
parceira Timac Agro. A inicia-



tiva tera como referéncia uma
propriedade em Presidente
Castelo Branco, na regiao de
Maringa.

EQUILIBRIO FINANCEIRO -
Pioneira no Brasil nesse mo-
delo de producao inovador e
sustentavel, a Cocamar ja
conta, nas regides onde atua,
com cerca de 200 mil hecta-
res em diferentes formatos de
integracao. O objetivo, se-
gun-do explicou o engen-
heiro agronomo Emerson
Nunes, coordenador de ILPF
na cooperativa, € possibilitar
as propriedades que ja fazem
o cultivo de soja no verao,
acrescentar a pecuaria de
corte no inverno para que

CONHEGAOS

SAFRA MAIS
SEGURA E PR

tenham mais equilibrio fi-
nanceiro. Cocamar e Timac
Agro fazem parte da Rede
ILPF, entidade de ambito na-
cional que tem como pro-
posta difundir esse modelo
pelo Brasil.

REPERCUSSAO - Produtor
que sempre prestigia 0s
eventos da Cocamar, Luiz Ta-
kumi Shigueoka, de Assai
(PR), municipio onde produz
graos e café, compareceu ao
Safratec acompanhado de
dois filhos: Thiago, enge-
nheiro agronomo, e Caio, que
cursa odontologia. "A gente
nao pode perder realizacoes
COMO essa, sao muitas as no-
vidades', afirma Luiz, que pre-

tendia conhecer, principal-
mente, cultivares mais produ-
tivos de soja. Tambéem em
busca de novas tecnologias e
conhecimentos, Rosangela e
Ademir Embriane, que culti-
vam soja e milho em Astorga,
visitaram os diversos traba-
lhos apresentados pela Coca-
mar e parceiros e trocaram
ideias com outros produtores.

ASSIDUO - Antonio Crubelati,
de Sao Jorge do lvai, € outro
cooperado que acompanha
com assiduidade as realiza-
coes técnicas da Cocamar.
Ele visitou a feira em compa-
nhia da esposa, Lenira, inte-
ressado em visitar os estan-
des das empresas e da coo-

perativa e aproveitar o Balcao
de Negocios. "As condicoes
oferecidas estao muito boas’,
disse. Como ja fazem ha va-
rios anos, o melhorista de
trigo, Rudiger Boye, a esposa
e técnica agricola, Margit, e o
filho Marc, de Sertaneja, per-
correram os estandes e esta-
coes em busca de novos
conhecimentos para aplicar
na propriedade.

Acesse o QRCode e
veja mais fotos do evento

COCAMAR
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SAFRATEC 2026

Embrapa Soja debate

diferentes desafios técnicos

A Embrapa Soja participou do
36° Safratec 2026, apresen-
tando cultivares de soja pro-
missoras, assim como de-
batendo temas como quali-
dade de sementes, inocula-
cao em soja, e manejo de
percevejos em soja. Um dos
destaques foi a estacao téc-
nica sobre compactacao do
solo e efeito das raizes de
plantas de cobertura. As culti-
vares de soja BRS 1064IPRO e
BRS 2361 i2X, desenvolvidas
pela Embrapa e Fundacgao
Meridional, apresentam alto
potencial produtivo, estabili-
dade e resisténcia a doengas
para as regioces de indicacao.

MANEJO DE SOLO - A Em-
brapa Soja demonstrou resul-
tados surpreendentes de
manejo de solo e resisténcia a
seca, na estacao de manejo
de solo. Uma trincheira mos-
trou como uma parcela de
solo que sofreu compactacao
induzida (10 passadas de uma
colhedora carregada) pode
ser recuperada com a intro-
ducao da braquiaria, seguido
de sua dessecagao para o
plantio da soja.

RAIZES PROFUNDAS - Os
pesquisadores Julio Franchini

|
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e Henrique Debiasi explicam
que, muitas vezes, se atribui
raizes profundas apenas a
braquiaria, porem, a analise
do perfil de solo confirmou
que as raizes da soja tam-
bem romperam a barreira fi-
sica e desceram em busca
de agua.

CHAVE - O resultado pratico
desse enraizamento profun-
do, segundo 0s pesquisado-
res, € visivel na parte aérea
da planta. '"Mesmo enfren-
tando mais de 15 dias de irre-
gularidade de chuvas na re-
giao, a lavoura apresenta alto
vigor e excelente qualida-
de visual, demonstrando que
0 manejo correto do solo € a
chave para mitigar os efeitos
de veranicos’, afirmou Fran-
chini.

QUALIDADE DAS SEMENTES
- A qualidade das sementes
€ um dos pilares para o su-
cesso da producao agricola,
especialmente em safras
marcadas por desafios clima-
ticos e operacionais. Este foi
0 mote da palestra minis-
trada pelo pesquisador Fer-
nando Henning, da Embrapa
Soja. Para ele, o primeiro
passo para garantir sementes

i i .

COMPACTAGAO
DE PLANTAS DE COBE

A TN

de qualidade € compreender
0s conceitos basicos que en-
volvem o tema. “Sempre que
falamos de qualidade, € fun-
damental chamar atencao
para os testes disponiveis e
para a correta interpretacao
dos resultados. As ferramen-
tas existem, mas o produtor e
O técnico precisam saber
usa-las’, destacou o pesqui-
sador.

e e s S ——

DESAFIOS - Entre os princi-
pais desafios, apontados por
Henning, estao os danos me-
canicos durante a colheita, a
escolha inadequada do mo-
mento de entrada das maqui-
nas no campo e as condicoes
climaticas adversas, como ex-
cesso de chuva e altas tem-
peraturas. Henning ressaltou
ainda que colher fora da faixa
ideal de umidade - seja muito
umido ou muito seco - com-
promete diretamente a quali-
dade da semente.

DIFERENCA - “Nesse con-
texto, o uso de ferramentas
simples pode fazer a dife-
renca. Um exemplo € o uso
do kit de determinacao de
danos mecanicos e essencial
para regular as maquinas e
minimizar perdas. Alem disso,
O produtor precisa estar
atento ao ponto correto de
colheita’, explica.



EstacoOes

Atendendo as demandas dos
produtores e as necessidades
observadas no campo, aléem
da estacao tecnica sobre com-
pactacao do solo e efeito das
raizes de plantas de cobertura,
a Safratec 2026 trouxe outras
trés estacoes:

+ HERBICIDAS E DESSECA-
GAO PRE-COLHEITA DE SOJA,
com especialistas da Universi-
dade Estadual de Maringa e
Nucleo de estudos avancados
em ciéncia das plantas dani-
nhas UEM/NSPD). Alem de
falar sobre os beneficios, ferra-
mentas disponiveis e a impor-
tancia de aplicar defensivos no
momento certo, alertou sobre
0 aumento da presenca do ca-
ruru nas lavouras de soja e
milho e aimportancia das apli-
cacoes para controle em pre-
emergéncia e plantio de bra-
quiaria. Sao produzidas de 200
mil a um milhao de sementes
por planta que sao facilmente
propagadas pela lavoura pelas
colheitadeiras.

 TECNOLOGIA DE APLICA-

GAO: prevencao de perdas e
riscos de deriva, com profissio-

5
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nais do IDR Parana, que mos-
traram um case real onde o
uso inadequado da tecnologia
de controle de plantas dani-
nhas, prejudicando outras la-
vouras, resultou em sérias
restricoes em determinadas
regides do uso de alguns pro-
dutos nas lavouras de soja.
Apresentaram as diferentes
ferramentas - bicos, volume
de calda, uso de bons adju-
vantes e outras - que garan-
tem uma boa aplicacao, mi-
nimizando a deriva.

« PLANTABILIDADE: estrate-
gias e fundamentos, com pes-
quisadores da UEM/CAUA.
Uma boa implantacao da la-
voura e fundamental para o
sucesso da producao e uma
boa plantabilidade depende
de cuidados como a veloci-
dade de semeadura - deter-
minante para uma boa dis-
tribuicao de sementes, sem
falhas ou sementes duplas -;
profundidade de plantio - o
ideale de3a5cm -; umidade
do solo e até a pressao dos
pneus do trator e da semea-
dora - que podem aumentar a
compactagao dosolo. i
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Planejamento da safrinha e escolha do hibrido

sao decisivos para enfrentar desafios climaticos e fitossanitaric
T

O planejamento da safrinha comeca pela analise das condigdes climaticas e fitossanitarias de cada regié
demandam materiais genéticos, ou seja, escolha de hibridos adaptados e estratégias de manejo bem definid

Atenta a essas variaveis e com foco em estabilidade produtiva, a Supra Sementes estrutura suas reco
pelo hibrido K7500VIP3.

Ja nos plantios de “segunda época”, nos meses de fevereiro e inicio de margo, é possivel explorar as ca
com maior caixa produtiva do mercado, especialmente para solos mistos arenosos. Esses hibridos combinan

Como complemento ao manejo, € importante fazer as aplicagdes de fungicidas, de acordo com a époce
da sanidade foliar e do potencial produtivo.

Adaptados a solos roxos e mistos, os hibridos apresentam altissima produtividade mesmo em estande
Sementes, combinados com mecanismos de defesa contra pragas e maior tolerancia ao complexo de enfeza

Com esse portfolio, a Supra Sementes apresenta um plano técnico consistente para a proxima safra, ref
do campo. A Supra Sementes pertence ao grupo GDM, referéncia em melhoramento genético. Oferece ao
inovagao, e conta com equipe especializada sempre presente no campo, ao lado do agricultor.
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SAFRATEC 2026

Nos dias 5 e 6 de fevereiro,
durante o Safratec, o Departa-
mento de Cooperativismo or-
ganizou duas palestras no
Auditorio do Conhecimento,
especialmente direcionadas
aos publicos dos Programas
Mulher+Agro Cocamar e Jo-
vem+Agro Cocamar. Participa-
ram interessados em fortale-
cer competéncias de lide-
ranca, ampliar seu conheci-
mento e contribuir para o fu-
turo do cooperativismo.

PARTICIPAGAO - A consultora
Sandra Schimidt apresentou o
tema “Lideranca em Acao: Es-
tratégias para Transformar o
Cooperativismo”. Voltada as
mulheres do agro, a aborda-
gem destacou caminhos para
ampliar a participagao femi-
nina em espacgos de decisao e
gestao. Com cerca de 30 par-
ticipantes em cada dia, Sandra
reforcou que a mulher no agro
desempenha um papel estra-
tegico nas propriedades e na
cooperativa.

JOVEM - No periodo da tarde,
o publico jovem participou da
palestra de Betto Alves, intitu-
lada "O Futuro e Verbo: Agir,
Cocriar e Liderar sua Propria
Jornada’, com aproximada-
mente 30 jovens e promoveu
discussoes sobre comporta-
mento, atitude e colaboragao.

@ cocamar
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Com linguagem acessivel e
conteudo inspirado na reali-
dade do jovem produtor, o en-
contro estimulou novas per-
cepcoes e posturas frente as
mudancas do agronegocio.

SUSTENTAVEL - As atividades
dos dois dias reforcaram a im-
portancia da participacao ativa
de mulheres e jovens na coo-
perativa e na construcao de
um cooperativismo mais forte
e preparado para os desafios
do futuro. Os conteudos apre-
sentados destacaram a rele-
vancia do desenvolvimento
humano, da lideranca e da in-
teligéncia emocional como pi-
lares para o crescimento sus-
tentavel do agro.

PROGRAMAS - Com ambos os
programas, a Cocamar reafir-
ma seu compromisso de pro-
mover conhecimento, fortale-
cervinculos e inspirar transfor-
macoes duradouras dentro e
fora das propriedades.

PRODUTORAS - Alem de pa-
lestras programadas com es-
pecialistas sobre temas diver-
sos durante os dois primeiros
dias no Auditorio do Conheci-
mento, no sabado o Safratec
recebeu centenas de coope-
radas de varias regidces para o
Jja tradicional Encontro de Pro-
dutoras. Alcilene, esposa do
cooperado Claudecir Verdério,

que produz limao, soja e milho
e cria gado em Paraiso do
Norte, acompanhou de perto
as palestras no Auditorio do
Conhecimento, citando que
faz questao de se manter a par
do que ha de novo na agricul-

tura e na gestao da proprie-
dade. Exemplo seguido pelas
filhas Bruna e Olivia, especial-
mente a segunda, que acom-
panha o pai em todas as ativi-
dades no sitio e esta cursando
Agronomia.

@ coca
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Um total de 28 prémios foi sor-
teado no final da tarde de sa-
bado, mediante acompanha-
mento da auditoria interna da
cooperativa e tambem de
uma empresa do setor. Os
ganhadores:

1 Trator 5060E JD - Mauro
Domingos, do municipio de
Santa Fé (PR);

4 Iphones 16 128 GB - Anto-
nio Marcos Orion, de Paranavai
(PR); Sérgio Ishikawa, de Sao
Sebastiao da Amoreira (PR); Ri-
cardo Yamamoto, de Maringa
(PR) e Reginaldo Campanholi,
de Floresta (PR);

3.000 litros de oleo diesel,
sendo: 1.000 litros para Odete
Dantas, de Arapongas (PR);
1.000 para Helena M. Santos,
de Doutor Camargo (PR); e
1.000 para Marcia Monaro, de
Maringa (PR);

4 cervejeiras Consul: Diogo
Kenji, de Ibipora (PR); Jose Car-
los Bortoli, de Icaraima (PR);

Marcos Tanamati, de Floresta
(PR) e Fred Frand Frandsen, de
Palmital (SP);

3 aplicagoes de fertilizantes
Viridian, sendo: 1 para Néelson
Kogima, de Santa Cecilia do
Pavao (PR); 1 para Inés Locate-
lli, de Alvorada do Sul (PR), e 1
para Juliana Tronco, de Palmi-
tal (SP;

3 antenas Starlink - Milton
Yoneyama, de Paranavai (PR);
Adnete Garbuggio, de Lon-
drina (PR) e Otavio Altman, de
Rolandia (PR);

4 mini tratores elétricos John
Deere - Marcos Rafael; Mar-
cos Volpato, de Cianorte (PR);
Darcio Gianoto, de Sertanopo-
lis; e Vagner Moraes, de Florai
(PR,

2 caixas de som JBL Boom-
box - Roberto Amaral, de
Prado Ferreira (PR) e Fabio
Silva, de Jaguapita (PR).

1 drone mini 4K - Paulo Tam-

e e .

Acompanhado do filho Gustavo, o cooperado Mauro
Domingos Andrade recebe o seu trator John Deere 5060E

. G cocamer S
|PARABENS!

VOCE GANHOU
1.000L DE OLEO =
DIESEL g g

Solenidade na Unidade Maringad formalizou a entrega dos prémios

borlim, de Atalaia (PR); \W¥arta (municipio de Londrina-
PR); Osvaldo Escusato, de Flo-
rai (PR) e Antonio Roberto Reis,

de Bela Vista do Paraiso (PR).

3 TVs 50 polegadas Semp
Toshiba - Alfredo Gnan, de

@ cotamar | Jornal de m
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Cocamar faz prestacao

de contas de 2025

Também houve a eleicao do Conselho de Administracao
para o quadriénio 2026/29, presidido por Luiz Lourenco,
e do Conselho Fiscal para o exercicio 2026

Com a presenga de coopera-
dos representantes de deze-
nas de municipios do Parana e
estados vizinhos, e varias lide-
rancas, a Cocamar Coopera-
tiva Agroindustrial promoveu
na manha de 4 de fevereiro
em Maringa, na Associacao
Cocamar, a Assembleia Geral
Ordinaria (AGO) de prestacao
de contas do exercicio 2025.

ELEIGAO - Entre as pautas do
evento, que foi precedido por
reunioes pre-assembleia com
0s produtores em suas comu-
nidades, ocasiao em que 0s
assuntos da AGO foram am-
plamente debatidos, houve a
eleicao do Conselho de Admi-

Jornalde
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nistracaoc para o quadriénio
2026/29, presidido por Luiz
Lourenco, e do Conselho Fis-
cal para o exercicio 2026.

CONSELHOS - Alem de Lou-
renco, a nova composicao do
Conselho de Administracao
passou a contar com Divanir
Higino da Silva, Adalto Lazarin,
Afonso Akioshi Shiozaki, Anto-
nio Ceésar Pacheco Formi-
ghieri, Cleber Veronese Filho,
Edgar Brazoloto. Guilherme
Martins Gomes Santos, José
Henrigue Orsini, José Rogeério
Volpato, Luiz Antonio dos Reis,
Luiz Pio Lonardoni, Natalia Tor-
mena, Paulo Vinicius Tambor-
lim e Sérgio Luiz Viudes. Ja
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para o Conselho Fiscal foram
eleitos Ricardo Cypriano, Aled-
son Andriato, Antonio Fabio
Andreassi, Leandro Camilo,
Luciana Festti e Roberto Car-
los Palaro.

NUMEROS APROVADOS - Os
cooperados aprovaram todos
0S numeros da Cocamar, que
finalizou 2025 com um fatura-
mento de R$ 11,5 bilhdes, re-
gistrando uma expansao de
9% sobre 0s R$ 10,5 bilhdes do
ano anterior. No ciclo 2024/25
problemas climaticos causa-
ram frustracao de safra e im-
pediram que o faturamento
chegasse ao total planejado
de R$ 14,254 milhdes.

SOLIDEZ - Mesmo assim,
numa demonstracao de soli-
dez, a cooperativa apresentou
um resultado liquido de R$ 512
milhoes com a distribuicao de
sobras e beneficios aos coo-
perados da ordem de R$ 202
milhdes. "Apresentamos um
balanco solido e bons resulta-
dos mesmo um ano dificil’, co-
mentou Luiz Lourenco, ao
destacar a alta qualidade da
gestao profissional da coope-
rativa.

INDUSTRIA - Conforme cons-
ta no relatorio distribuido aos
participantes, 2025 foi um ano
de muitos desafios. “Por isso,
seguindo uma politica de res-

B
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ponsabilidade economica
muito forte, a Cocamar fez
ajustes na politica de investi-
mentos, optando por imple-
mentar agqueles projetos que
pudessem contar com taxas
de juros adequadas. Assim, ini-
ciamos a construcao da nova
industria de esmagamento de
soja, que tem apoio do Finep
e conta com incentivos conce-
didos pelo Governo do Estado,
por meio do Programa Parana
Competitivo”.

PLANEJAMENTO - O relatorio
relata também que ao longo
de 2025 a cooperativa traba-
lhou com os cooperados e co-
laboradores com o proposito
de definir o Planejamento Es-
trategico para o ciclo 2025-
2030. A participacao dos coo-
perados foi intensa, com o re-
cebimento de muitas suges-
toes. Sabemos o caminho que
devemos segulir e o objetivo e
a melhoria dos servicos aos
cooperados, o aumento da in-
dustrializacao, a inovacao e
melhoria continua e buscar
crescer em faturamento e re-
sultado. Nesse aspecto, a
grande meta e atingirmos o
faturamento de R$ 25 bilhdes
em 2030"

RESIDUAL - Como acontece
todos os anos, um residual das
sobras, de R$ 468 mil, foi des-
tinado pelos cooperados ao
Instituto Cocamar para que
seja distribuido a entidades as-
sistenciais. No ano passado, 16
foram beneficiadas.

PRONUNCIAMENTOS - Ao
fazer seu pronunciamento, o
prefeito de Maringa, Silvio
Barros, agradeceu a Coca-
mar pela parceria com o mu-
nicipio. Ja o presidente da
Frente Parlamentar da Agri-
cultura (FPA), deputado fe-
deral Pedro Lupion, ressaltou
a importancia de a popula-
cao escolher candidatos que
defendam o setor nas elei-
coes deste ano.

FORTALECER - Por sua vez, o
presidente da Sicredi Dexis,
Wellington Ferreira, destacou
a solidez da Cocamar e a se-
riedade de sua gestao profis-
sional. Finalizando, o presi-
dente do Sistema Organizacao
das Cooperativas do Estado
do Parana (Ocepar), Jose Ro-
berto Ricken, enfatizou que o
produtor precisa valorizar e
fortalecer cada vez mais a sua
cooperativa.

@ cocamar |
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SEU SOLO ESTA PERDENDO VIDA E PRODUTIVIDADE!

PhycoTerra alimenta e desperta a biologia do
solo, colocando os microrganismos padrd
trabalhar a favor da sua lavoura.

‘3( PhycoTerra

FERTILIZANTE ORGANICO
SIMPLES, CLASSE A

Mais porosidade, melhor infiltragdo e maior
retencdo de dgua. Resultado: raiz mais profunda
e planta mais forte.

A biologia do solo recicla e libera nutrientes,
aumentando a disponibilidade de macro e
= . } micronutrientes essenciais para o]

” desenvolvimento das culturas.
RESULTADOS MEDIOS A CAMPO
‘,"-; " p Y

Um solo biologicamente ativo ajuda a planta a
suportar melhor secaq, calor, doengas e outros
desafios do campo.

= ANEEE =/
Soja +7,4 sc/ha

Lavouras mais equilibradas, com melhor
arranque, menos falhas e maior estabilidade de
producdo.

QOOPrada

||| agricola

www.pradaagricola.com.br



Solo vivo, lavoura forte:

TECNOLOGIA

como recuperar a biologia

e produzir mais

Mais do que um insumo, o PhycoTerra®
entra como uma ferramenta de
reconstrucao da biologia do solo

Nas ultimas decadas, a agri-
cultura brasileira evoluiu em
produtividade, mas pagou um
preco invisivel: a perda da di-
versidade biologica do solo.
Sistemas intensivos de soja e
milho, com alta interferéncia
quimica e pouca reposicao de
matéria organica, reduziram a
variabilidade de microrganis-
Mos - peca-chave para a sau-
de do solo.

RESULTADO - O resultado &
conhecido pelo produtor: so-
los mais compactados, menor
retencao de agua e nutrientes,
maior pressao de nematoides
e doengas de solo, com me-
nor tolerancia a estresses cli-
maticos. Em outras palavras:
mais custo, mais risco e me-
nos estabilidade de produgao.

HOTSPOTS - A ciéncia ja

mostrou que mais de Q0% da
atividade biologica do solo

acontece em pequenas zo-
nas chamadas ‘hotspots’, nor-
malmente nas linhas de plan-
tio e em uma profundidade de
0-20 cm. Porem, até 80% dos
microrganismos do solo estao
dormentes, esperando ener-
gia disponivel para entrar em
atividade. Sem alimento, o so-
lo nao responde. E aqui entra
um novo conceito de manegjo:
alimentar o solo para ativar
sua biologia.

PHYCOTERRA® - O Phyco
Terra® € uma tecnologia de-
senvolvida a partir de microal-
gas, rica em compostos orga-
nicos bioativos - carboidratos,
proteinas, lipideos e metabo-
litos - que funcionam como
fonte de energia para os mi-
crorganismos. Ao ativar essa
biologia, o solo passa a traba-
lhar a favor da planta: melhora
a ciclagem de nutrientes, a re-
tencao de agua, a estrutura fi-

e ———_———

~— FARM FOREVER. =——— =,

sica e a resiliéncia do sistema.
O PhycoTerra® nao € um pro-
duto biologico, nao depende
de condicoes especificas de
armazenamento e aplicacao,
e pode ser misturado com ou-
tros produtos, como herbici-
das, inseticidas e fungicidas.

EFEITOS - Na pratica, o pro-
dutor percebe efeitos claros
Nno uso do PhycoTlerra®. O pri-
meiro € ganho de produtivi-
dade: areas comerciais de
milho no Brasil registram, em
media, incremento de 85
sc/ha comparado com areas
nao tratadas. O segundo - e
muitas vezes mais importante
- € a uniformidade das lavou-
ras. Plantas mais equilibradas,
menos falhas, melhor arran-
que e maior estabilidade,
mesmo sob estresse. O au-
mento da variabilidade e
quantidade de microrganis-

Mos Nos hotspots € essencial
para se maximizar os investi-
mentos nos insumos da sua
lavoura.

RECONSTRUGAO - Mais do
que um insumo, o Phycoler-
ra® entra como uma ferra-
menta de reconstrugcao da
biologia do solo. E a logica do
solo vivo: quando o sistema
funciona, a planta responde. O
futuro da produtividade passa
menos por ‘forcar a planta” e
mais por ‘“ativar o solo” E
quem fizerisso primeiro, tera
uma colheita melhor.

SAIBA MAIS - Saiba mais
sobre o Phycolerra® visitando
o siter www.pradaagricola.
com.br, pelo nosso Instagram:
@pradaagricola ou no tele-
fone (44) 3262 0070. A PRADA
Agricola e distribuidor exclu-
sivo da tecnologia Phyco
Terra® no Brasil.




BOAS PRATICAS

Soja e abelhas, um
processo de ganha-ganha

Produtores e apicultores sao beneficiados com a parceria, resultando em
aumento de produtividade e maior sustentabilidade econémica e ambiental

Material produzido pela Em-
brapa Soja menciona ser co-
mum o agricultor observar
abelhas na lavoura de soja, du-
rante a floracao. Mas o que as
abelhas estao fazendo a?

FLOR DE SOJA - A flor de soja
contém nectar de qualidade,
com acgucares e outras subs-
tancias que as abelhas preci-
sam para o seu desenvolvi-
mento. Uma planta de soja
possui 50 ou mais flores, de-
pendendo da cultivar, do solo e
do clima. Isso significa mais de
12 milhoes de flores por hec-
tare. Segundo os estudos da
Embrapa, a producao de nec-
tar pode passar de 6 quilos por
hectare, por dia. Com 20 dias
de floracao plena, sao 120 litros
de néctar que as abelhas
podem levar para suas col-
meias.

BENEFICIOS - Os bons apicul-
tores que colocam seus apia-
rios perto das lavouras colhem
ate 50kg de mel por colmeia,
durante a florada da soja. Isto &
mais que o dobro da media
brasileira, que &€ de 19kg de
mel, por caixa, por ano.

APICULTORES - Os apicultores
tém outros beneficios quando
0s apiarios estao perto das la-
vouras de soja. O primeiro &
que a floragao da soja ocorre
quando acabou a florada da
primavera. O segundo € que,
quando ha pouca oferta de flo-
res, 0s apicultores necessitam
fornecer alimentacgao artificial
para as abelhas. Portanto, alem

Jornalde
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de nao produzir mel no pe-
riodo, o apicultor tem um custo
para manter as colonias fortes
e ativas. Esse custo nao existe
quando as abelhas forrageiam
na soja.

MEL DE SOJAE BOM? - Sim, o
mel de soja € de excelente
qualidade e sua aceitacao no
mercado € muito grande, ha-
vendo forte demanda da in-
dustria alimenticia e dos con-
sumidores que usam o melem
suas refeigoes.

ACEITAGAO - As razbes para a
grande aceitagaoc do melsao o
sabor e aroma, muito agrada-
veis: a sua coloragao clara; e o
alto valor de frutose, em rela-
cao a glicose, o que evita que
o mel cristalize durante a esto-
cagem, antes do consumo ou
uso industrial, mesmo em bai-
xas temperaturas.

VALE A PENA - Embora a soja
seja uma planta autopoliniza-
vel, a visita das abelhas pro-
move uma polinizacao suple-
mentar, que aumenta a taxa de
fertilizacao dos ovulos, redun-
dando em aumento na produ-
cao de graos pela planta que
pode chegar a 13%. O aumento
da produtividade e renda li-
quida para o agricultor, porque
ele nao muda seu sistema de
producao e nao demanda re-
cursos financeiros adicionais.
Os estudos da Embrapa de-
monstram que as abelhas visi-
tam as flores de soja com mais
intensidade entre as 8h da
manha e as 14h.

BOAS PRATICAS - Para uma
integracao harmodnica, o0s
agricultores e apicultores
precisam seguir as boas pra-
ticas agricolas e apicolas.
E necessitam manter uma
comunicacao transparente,
frequente e permanente, pa-
ra que sejam evitadas interfe-

réencias de uma atividade
sobre a outra. Os agriculto-
res devem observar o Ma-
nejo Integrado de Pragas
(MIP-Soja) e as recomenda-
coes de tecnologia de apli-
cacao para evitar impacto
negativo sobre as abelhas,
criadas ou silvestres.



MEIO AMBIENTE

Um problema a menos

O Tribunal Regional Federal da 42 Regiao extingue decisao que

limitava regularizacao ambiental nha Mata Atlantica no Parana

Uma boa noticia para os pro-
dutores. O Tribunal Regional
Federal da 42 Regiao (TRF4)
Jjulgou pela extingao, no dia 11
de fevereiro, da acao movida
pelos Ministerios Publicos Fe-
deral e Estadual relacionada a
regularizacao de areas conso-
lidadas no ambito do bioma
Mata Atlantica.

CODIGO - Com a decisao, fica
reafirmada a aplicacao do Co-
digo Florestal (Lei 12.651/2012)
no Parang, inclusive para areas
de Mata Atlantica ja consolida-
das (ocupacodes ate 22 de julho
de 2008).

CAR - A medida garante que o
Instituto Agua e Terra (IAT) pos-
sa retomar a homologacao de
Cadastro Ambiental Rural (CAR)
e de licenca ambiental com
base na legislacao federal.

SEGURANCA - De acordo
com liderancas, a decisao ga-
rante que areas rurais consoli-
dadas sejam reguladas pelo
Codigo Florestal, impedindo
que a Lei da Mata Atlantica
seja aplicada no meio rural.
Isso traz seguranca juridica
para os produtores.

RISCO - A eventual aplicacao

isolada da Lei da Mata Atlan-
tica colocava em risco a regu-
larizacao de propriedades ru-
rais ja consolidadas, afetando
diretamente o acesso dos
produtores a politicas publi-
cas como crédito rural, se-
guro agricola e programas
ambientais.

PREVALENCIA - Desde que a
Acao Civil Publica foi ajuizada,
em 2020, entidades represen-
tativas do setor defenderam a
prevaléncia do Codigo Flo-
restal, cuja constitucionalida-
de ja foi reconhecida pelo
Supremo Tribunal Federal

(STF) e que vem sendo imple-
mentado no Estado desde
2012. Ao longo dos ultimos
anos, a entidade apresentou
recursos de apelagao e em-
bargos de declaracao.

SUSPENSAO - Em junho de
2025, 0 TRF4 havia suspen-
dido os efeitos da decisao ju-
dicial que limitava a regu-
larizacao ambiental em areas
de Mata Atlantica no Parana.
Com isso, o IAT pode retomar
a analise e a homologacao do
CAR, alem de emitir licengas
ambientais, com base no Co-
digo Florestal.

Jornal de
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SAFRA DE INVERNO

Sicredi Dexis disponibiliza
R$ 1,5 bilhdo para custeio

Para acessar as linhas de créedito, o produtor deve procurar

sua agéncia e formalizar a proposta

Os produtores rurais associa-
dos a Sicredi Dexis ja podem
acessar 0s recursos para cus-
tear a producgao da safra dein-
verno, tanto para o milho
quanto para a pecuaria. A coo-
perativa disponibilizou R$ 1,5
bilhao em creédito, com taxas
de juros mais baixas, destina-
do a compra de insumos.

FONTES - Os recursos sao
provenientes de fontes con-
troladas e recursos livres da
propria cooperativa, por meio
da CPR Financeira. Sao aten-
didos produtores da agricul-
tura familiar (Pronaf), medios
produtores (Pronamp) e de-
mais produtores. Para os as-
sociados que ja utilizaram os
limites contratados nesta
safra, a CPR Financeira € uma
alternativa vantajosa, pois nao
possui limite de contratacao e
tem liberagao de credito con-
forme a capacidade de paga-
mento. A contratagcao da CPR
deve ser feita diretamente na
agéncia de relacionamento.

ANTECIPAGAO - As taxas de
juros variam de 2 a 8% ao ano
para o Pronaf, 10% ao ano
para o Pronamp e 14% ao ano
para 0os demais produtores.
Com a antecipacao do cre-
dito, o produtor define previa-
mente a area a ser financiada
e garante liberacao rapida
dos recursos, aproveitando
condicoes comerciais e des-
contos oferecidos pela Coca-
mar e revendas. Os valores
podem ser utilizados na com-
pra de sementes, mudas, fer-
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tilizantes, defensivos agrico-
las, racoes, produtos veterina-
rios, alem da aquisicao de
animais para recria e engorda.

ACESSO - Para acessar as li-
nhas de credito, o produtor
deve procurar sua agéncia e
formalizar a proposta. A Si-
credi Dexis conta com espe-
cialistas em agronegocio em
todas as 114 agéncias, o que

facilita a aprovacao do crédito.
Atualmente, a cooperativa
conta com 4,3 mil associados
do segmento agro.

SEGURO AGRICOLA - Os pro-
dutores que contratam o cré-
dito rural de custeio tambem
tém a disposicao o seguro
agricola, com cobertura con-
tra eventos climaticos como
seca, granizo, vendaval, gea-

da e excesso de chuvas. A
cooperativa trabalha com se-
te companhias segurado-
ras parceiras, que oferecem
solidez e capacidade de hon-
rar 0s COmpromissos assumi-
dos. A contratagcao do seguro
garante mais seguranca e
tranquilidade ao produtor e
deve ser realizada direta-
mente nas agéncias da coo-
perativa,



Novos Cooperados -

UNIDADE COOPERADO UNIDADE COOPERADO UNIDADE COOPERADO
AGUABOA - MT Guilherme Pedro Solagna CHAPADAO Anderson Matielo Petry PARANAVAI David Rodrigues Ferreira Neto
Jose Apio DOSUL-MS  Marcelo Eduardo de Macedo
PARANAVAI Rogerio Cezar Molin
ALTONIA Murilo Ap. Calzavara Bordin FLORAI Jodo Maike Rodrigues Barragan
PRESIDENTE  Ademir Pereira de Godoy
ANDIRA Caio Henrigue Barra ICARAIMA Anderson R. Vieira Camossato PRUDENTE-SP Luiz Jose dos Santos
Marcelo Barbosa Eliseu Struziatto Sacchi
Jair Ferreira de Melo SABAUDIA Giovana Trevizoli Sanches
ARAPONGAS  Antonio Rodrigues Soares Joaquim Alves Soares
Genoeffa Randi Venturelli José Jodo Alves Leite SANTA CECILIA Igor Martin Satzke
Maria Luiza Westphal Martins Nilson Paulino da Silva DO PAVAO Vanderli dos Santos Mascarenhas
Maria Odilia Reste Luiz Rafael Aratjo Lopes Seitz ,
SANTA Valdecio Castellar
ASSAI Luciano Kiyoshi Koyama IPORA Loni Schmidt MARIANA
Marcia Dias Carvalho Alves R A . .
Cleyton Clyver Cruz ITAPEVA-SP  Maria Ap. Valentim Azevedo SAO JERONIMO Luciano Alves Pereira
DA SERRA
Roberto Carlos Daroz
ATALAIA Luiz Tamagusuku SERTANEJA Kalo Jose Perelra DI
Joao Vilhena de Paiva Filho IVATUBAII Solange Aparecida Jorge Nazari al0 Jose Feretra blas
BELAVISTA  Leandro Juim de Almeida JUSSARA Alice Sizuko Iramina UMUARAMA — Sergio Zumas
DO PARAISO Rolsenel DarC|‘n Margarete Z/I|‘t|ko Iram|T§ URAI Daniel Julio Romani
Solange Darcin Simone Rodrigues Vitali Guilherme Rodrigues Alexandre
. - . . Marcos Ito
CAMPO Admilson Rezende de Caramalac  MARACAI - SP  Nogueira Lins Patrimonial e Valter It
GRANDE -MS  Edejadir Zemolin Ceolin Participacdes sero
Luiz Tadeu Vicentini
CARLOPOLIS  Ellen Mara de Oliveira Denobi NOVA Vladimir Wilians Gui
ESPERANCA  Victor Fernandes
CHAPADAO Maurilio Aparecido Correa
DO CEU - GO PALMITAL - SP  Erico Fernando Thome
TRANSPORTES SCANIA R440 A 6X4 LS GRANELEIRA - 3 EIXOS
3 2012 [ 2013 [ 2014 2015 [ 2016
VEICULOS E IMPLEMENTOS KM de 635.000 a 780.000 Obs.: Vendidas sem pneus
DISPONIVEIS PARA VENDA

Contato para agendamento de
visitas e negociagdes

(44) 99950-0729

Jornal de
@ cocamar | Servico ﬂ



O que fazemos em vida,
ecoa pela eternidade

Em memoaria daqueles que deixaram seu legado na historia
da Cocamar, falecidos entre 21/12/2025 e 17/01/2026

Nezita Guizilini Bertan

* 08/05/1938 ¥ 21/12/2025
Unidade: Cambe
Data de admissao: 22/05/2015

Hamilton Seiki Kojima
*13/01/1949 ¥22/12/2025
Unidade: Assai

Data de admissao: 30/06/2020

Manoel Neto Gimenez
* 09/11/1935 %27/12/2025
Unidade: Florai

Data de admissao: 10/02/1984

Alcides Manzotti
*14/08/1948 ¥ 29/12/2025
Unidade: Nova Esperanca

Data de admissao: 03/05/2006

RECICLAR EPRECISO

B

EMPRESA AMIGA DO
MEIO AMBIENTE
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Pedro Cezar Gomes Lemos
*10/08/1038 % 01/01/2026

Unidade: Maringa

Data de admissao: 28/02/1984

Demercedes Moreira Carvalho
* 16/06/1933 $04/01/2026

Unidade: Angulo

Data de admissao: 24/10/2019

Benedito Hucyca

* 26/11/1942 $¥04/01/2026
Unidade: Assai

Data de admissao: 09/08/2010

& cocamar

Sérgio Menon Magi
* 06/12/1944 ¥ 05/01/2026
Unidade: Ourizona

Data de admissao: 31/03/1982

Alcides Ballini

* 15/01/1936 ¥ 06/01/2026
Unidade: Angulo
Data de admissao: 14/06/1984

Sérgio Carlos Biolo
*19/12/1947 ¥ 16/01/2026
Unidade: Santa Mariana

Data de admissao: 24/08/2010

n cocamarcooperativa  (£5)

L I | | i . 1 128ha SACRAMENTO/MG  »s 34.672,00/ha
-~y 196ha BALSAS/MA s 14.963.00/ha J_g' ~ 0,
Tﬂl 140ha BOCAIOVA/MG &5 8.000,00/ha v N
re 734ha CANARANA/MT  ®s  7.509,00/ha J), (‘L
CATRACAS * MAQUINAS DE ESTICAR ARAME 19%ha  SANTALUZIA/MA &5 2.506,00/ha  ‘HIOESIUPICIAISCOMSR
DOBRADICAS « CORREDICAS  TAICOS 70ha  PONTAPORA/MS &5 35.274,00/ha

FERRAMENTAS « EMUITO MAIS

Q Rua Pion. Victério Marcon, 466
MARINGA * PARANA« BRASIL

® 443027-2288 & 0800 602 2288

& www.cinfer.com.br
@cinferoficial
0 [cinferoficial

LEILOES JUDICIAIS DE FAZENDAS NO BRASIL!

Centenas de fazendas leiloadas, temos

essas e outras MELHORES que essas!

Producao

@ PiSCiCU’tura de Alevinos 1y 3203-4445

I PIRACEMA 99914-4445¢
Venda de Alevinos cultivados

e nativos, Filé de Tilapia,

Aeradores, Acessorios, temos
¢ tudo o que vocé precisa para

i’ a criacdo de peixe.

0O melhor Filé de Tilapia

fresco da regido.

Av. Kakogawa - 2306 - Jardim Cidade Campo - Maringa - PR




Classificados

Maquinas

VENDO COLHEITADEIRA - Massey Fergusson 56-50, nao cabinado, 1985-B, em
bom estado conservacao, revisao em dia, lataria, mecanica e com pneus bons,
acompanha uma Espigadeira 4 linhas original Massey Fergusson, 1993. Valor: R$
40.000,00. Contato com Gilmar, fone 44 99135-2934 (Vivo) ou 45 99929-1270
(Tim).

Propriedades

VENDO CHACARA - com 82764mZ2 na estrada Jurupoca, a 1500 metros do
asfalto, em Umuarama. Possui casa de madeira boa, curral de gado, energia
eletrica, rodao d'agua, formado de mombacga, 2.000 pes de eucalipto alonado e
7.000 pés de eucalipto. Valor: R$ 550 mil. Tratar com José Costa, tel. (44) g9927-
6678.

VENDO - Trator Massey Ferguson 235, ano 1980, valor R$ 35,000.00, tratar com
AriBagatim, fone (43) 99135-3659.

VENDO - Trator Massey Ferguson MF-67114RM, ano e modelo 2023, com 115¢v,,
com 1.800 horas, Unico dono, esta em Nova Fatima, no Norte do Parana, valor R$
350.000,00, tratar com Bley Junior, fone (41) 99923-7700.

Equipamentos

PULVERIZADOR DE LARANJA - (BERTO), Modelo Omega. 2.000 litros, -
Cambeée/PR. Tratar com 43 99936-0601 0U99936-0877.

PULVERIZADOR - Jacto Columbia, Modelo Ad18, ano 2003, Valor a combinar,
Tratar pelo fone 43 99180-0173 com Rodrigo.

PULVERIZADOR - Eco Ranger da Kuhn, ano 2020, 18 metros de barra e
comando elétrico na abertura de barra e na agua, no valor de R$ 105 mil, e uma
PLANTADEIRA BALDAN - Nove linhas, com botinha e disco duplo no adubo, ano
1999/2000, Unico dono, perfeitas condicdées. R$ 32 mil. Contato pelo telefone
(45)99924-7933.

PLANTADEIRA - EcoPlant Center Terragus 11.000ano 2012, articulada, pivotada,
pipogueira simples, marcador de linha, sensor semente, abre e fecha 1/2
Plantadeira facao dezarme, disco duplo e DESCOMPACTADOR de solo da
Marca Panter Terramax Ouro, 05 astes de 65cm entre aste de arrasto, ano 2018.
Tratar pelo fone (44) 99973- 2248, falar com Alcindo Boatto - Florai-Pr.

PLANTADEIRA ABUDADEIRA - modelo COP CA MH CSU PM400 $-0913, 9
linhas, ano 20/20 - marca Tatu, no valor de R$300.000,00. Tratar pelo fone (15)
99640-4959, falar com Denise Massari - Salto de Pirapora / SP.

CANHAO ATOMIZADOR ELETRICO/HIDRAULICO - Vende novo sem uso |
adquirido na cocamar, capacidade 600 litros, marca K.O, mais informacoes fale
com Toninho no balcao de negocios da unidade de Paranacity. Telefone 44-
99919-5064 ou 44 99931-8565,

' COOPERADO,

ESSE ESPAGO E SEU.

Para anunciar, solicite ao

gerente de sua unidade.

VENDO SiTIO - com 58.4 alqueire, mais 02 alqueires de reserva legal. totalizando
60,4 alqueires, Sendo: 02 Alqueires com eucaliptos, 16 piquetes, mais 02 pracas
ali-mentacao, mangueira, 03 casas, 02 Barracoes, area de lazer, sauna, pomar,
toda cercada (cerca arame liso-06 arames). Tratar Caroline-Araruna/PR - (44)
3562-1196.

VENDO SIiTIO - de 7,50 alqueires em Maringa, localizado na estrada Romeira,
pagamento com plano lavoura/soja, Valor 3.800 sacas de soja por alqueire,
Tratar com (66) 98156 7387 (Tim), (66) 98102 6464 (WhatsApp).

VENDO PROPRIEDADE - em Jaguapita-PR, 35 alqueires de terra roxa, plantado
laranja, de porteira fechada. Tratar Joao Ricardo Bortolassi, fone (43) 99930-6562.

VENDO SITIO - na estrada do Guerra em Maringa, a 3 km do Jardim Oriental, com
7.5 alqueires. Forma de pagamento: 5.000 sacas de soja por alqueire.
Interessados entrar em contato pelo tel. 44 99103-6457, falar com Sergio. OBS:
prazo paracomprador que seja cooperado tradicional da Cocamar.

VENDO FAZENDA - Santa Catarina, em Engenheiro Beltrao (PR), com 118
alqueires, sendo 88 de plantio, com CAR e Georreferenciada, solo entre 45% a
75% argila, com nascente de agua, represa com estrutura pronta para pivo
instalada com motor e transformador, 3 barracoes, 2 casas de funcionarios e
sede com piscina. Tratar com Ana Paula Gois - (71) 981211221

Outros

VENDO - Casa de alvenaria centro Cambeé-PR. 230m2 de area construida em
terreno de 588mz2. Sem permuta. Contato: (44) 3354-5385/98856-7334. Tratar
com Luciana.

VENDO CASA NOVA - em Floresta, Valor R$ 160.000,00, Aceita-se troca por
imovel rural. Pagamos a diferenca do valor. Tratar ¢/Denise Kobata 44 ggg17-0742.

VENDO CASA - em Mandaguacu, de material, aprox. 7omz2, na Rua Geraldo de
Jesus Ramalho, 244. Aceita-se caminhao graneleiro no negocio. Valor. R$
120.000,00. Tratar 43 99665-6888 ou 43 99619-8884.

VENDO - Imodvel de dois andares Londrina-PR, com 1260 m? area construida.
Possui 7 lojas e 24 salas comerciais. Valor a combinar. Tratar 43 3037-9788/99997-
2126.

VENDO - Ford Ranger XLS 2.3, ano/mod: 2008/2009, gasolina 16 v, preta, vidro
eletrico, ar condicionado, pneus BF, 3 lugares, 148 mil km. Valor a combinar. Tratar
18 99773-3540 com Jose Lazaro Tusco.

VENDO - Belina 4x4, ano 1986, cor dourada, unico dono, roda livre, chave geral,
direcao hidraulica, impecavel. Tratar pelo fone 43 3254-3441, com Osvaldo.

VENDO - Fiat Toro 2019/19, diesel, 4x4, preta, cambio automatico, cabine dupla,
com 94 000 km. Valor R$ 120.000.00. Tratar com Claudio José de Souza (41)
99159-5297.

® cocamar | Jornal de m
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SEMINOVOS COCAMAR MAQUINAS

COLHEITADEIRA

Case 7230 + plataforma

de corte 35F, ano 2014,
5.666 hs de motore

3.938 hs rotor, peneira fixa,
draper adaptada

COLHEITADEIRA

John Deere S550 +
plataforma 630, ano 2014,
6.700 horas de motor

e 4.800 horas de trilha,
peneira fixa

COLHEITADEIRA

New Holland CR 9060 +
plataforma 30F, ano 2013,
6.018 hs de motore
4.110 hsrotor,

peneira nivelante

COLHEITADEIRA &

COLHEITADEIRA | b

New Holland CR 5.85
plataforma de 30 pés,
ano 2018, 2.470 hs motor
2.132 hs de trilha

Piloto e GPS

Massey Ferguson 9690 +
plataforma de corte 25F,
ano 2011, 3.494 hs motor
e 2.325 hs rotor, peneira
fixa e piloto e GPS

COLHEITADEIRA

John Deere 5430 +

plataforma 622, ano 2018,
2.500 hs motor e 1.800 hs
rotor e peneira sistema ATA

COLHEITADEIRA

John Deere STS9670 +
plataforma 630, ano 2013,
4.493 horas de motor

e 2.975 horas de trilha,
peneira nivelante

John Deere S540 +
plataforma 622, ano 2014
4.206 hs de motor e
3.786 hsrotor,

peneira nivelante

COLHEITADEIRA

John Deere STS 9570 +
plataforma 625, ano 2013,
5.950 hs motor, 4.240 hs
rotor, peneira nivelante

e pré disposta para piloto

COLHEITADEIRA COLHEITADEIRA
John Deere STS 9470 +

John Deere 1570 + plataforma 622, ano 2013,
plataforma 622, 5.803 hs motor,

ano 2011, 4.703 hs
de motore 3.135 hs
de trilha, peneira fixa

3.863 hs de trilha,
nivelante 22 pés,
caracol 2013, multi cooper

COLHEITADEIRA |

John Deere CA 1470,

ano 2010, plataforma de
20 pés, 7.000 hs de motor,
5.950 hs trilha,

peneira fixa

COLHEITADEIRA COLHEITADEIRA
New Holland CR 6080
ano 2014, plataforma
de 30 pés caracol,
4.780 hs motor,
3.260 hs trilha

New Holland TC 59 +
Plataforma de corte 23 pés,
ano 2002, 5.900 hs

de motor, peneira fixa

COLHEITADEIRA

John Deere 9650 STS +
plataforma de corte 625,
ano 2003, 8.550 hs motor,
6.800 hs trilha, peneira fixa
25 pés, caracol

COLHEITADEIRA AUTOPROPELIDO
Massey Ferguson 32 Advanced
com plataforma 23 pés,

ano 2012, 4.500 hs de motor,
3.250 hs de trilha, saca palha
fixa 23 pés, caracol 2012

Kuhn, modelo boxer
2000, ano 2018,

5.065 hs de motor, 30 mts
de barra, piloto e GPS

AUTOPROPELIDO

Jacto, modelo Uniport
Star 2500, ano 2014,

9.446 hs de motor, 27 mts

de barra, piloto e GPS

PLANTADEIRA TRATOR

Kuhn modelo PDM

PG 11X45,ano0 2014, John Deere 5078E,
radial, monitor de ano 2017,
sementes, botinha e 7.800 hs, cabinado,
marcador de linhas 78cv, 4 cilindros

TRATOR

John Deere 6180J
ano 2012,

5.990 hs

180cw.

PLANTADEIRA PLANTADEIRA

John Deere 1109,

John Deere, modelo 1113, ano 2016,
ano 2013, com 13X45, 8 X 50, vacuo,
vacuo, inoculador, botinha botinha e marcador
e marcador de linha de linhas

PULVERIZADOR

John Deere PLA 125)
Ano 2020

Hora: 1.900 hs

27 metros de barra
Piloto e GPS

Cocamar Maquinas

Entre em contato pelo

JOHN DEERE

Se interessou?

ou pelo

WhatsApp (44) 99706-0089 © QR Code @:




